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Du hast eine Amazon-Produktseite auf Hochglanz poliert, deine PPC-Kampagnen
laufen heils, und trotzdem bleibt der groBe Umsatzschub aus? Willkommen bei
der Realitat von Marketplace-SEO — wo Sichtbarkeit hart verdient wird und
Standard-Tools dich nur halb so weit bringen. Wer 2025 auf Amazon verkaufen
will, braucht mehr als Bauchgefihl: Du brauchst amalyze. Warum? Weil dieses
Tool nicht nur Daten liefert, sondern sie in knallharte Insights verwandelt —
flur echte Performance, nicht nur hubsche Reports.
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e Was amalyze ist — und warum es mehr ist als nur ein “Tool fur Amazon-
Seller”

e Welche SEO-Funktionen amalyze bietet — von Keyword-Rankings bis Listing-
Optimierung

e Wie du mit amalyze echte Datenstrategien fur Amazon entwickelst

e Warum amalyze gegeniber Seller Central und Vendor Central deutlich im
Vorteil ist

e Wie du Wettbewerber-Analysen auf Amazon machst, die wirklich was bringen

e Welche Features fur Agenturen, Brands und Hersteller relevant sind

e Konkrete Use Cases — von Produktlaunch bis Portfolio-Optimierung

e Was amalyze nicht kann — und wann du andere Tools brauchst

e Warum technisches SEO auf Amazon anders funktioniert — und wie amalyze
hilft

e Der ultimative Reality-Check: Fir wen sich amalyze lohnt — und flr wen
nicht

Was 1st amalyze? Mehr als nur
ein Amazon-Tool

amalyze ist kein weiteres “All-in-One”-Tool, das dir verspricht, deine
Amazon-Umsatze zu verdoppeln, wahrend du auf Bali Cocktails schlirfst.
amalyze ist ein spezialisierter Tech-Stack fur datengetriebene Amazon-
Optimierung — und das in einer Tiefe, die selbst viele Agenturen Uberfordert.
Die Plattform analysiert kontinuierlich Millionen von Amazon-Listings,
Rankbewegungen, Suchanfragen und Performance-Daten, um daraus verwertbare
SEO-Insights abzuleiten. Klingt nach Big Data? Ist es auch.

Der Clou: amalyze ist kein Schonwetter-Tool. Es liefert keine hibschen
Dashboards, die du deinem Chef zeigen kannst, damit er sich gut fuhlt. Es
liefert harte Fakten — zu Keyword-Positionen, Sichtbarkeitsverlaufen,
Listing-Qualitat, Buybox-Gewinnen, Werbeplatzierungen und vielem mehr. Und
zwar exakt, historisch nachvollziehbar und segmentierbar. Wer das ernst
nimmt, kann daraus echte strategische Entscheidungen ableiten.

Was amalyze auszeichnet, ist seine Spezialisierung. Wahrend andere Tools
versuchen, SEO, PPC, Social und E-Commerce in einem Interface zu bindeln (und
dabei Uberall scheitern), konzentriert sich amalyze auf Amazon — und liefert
dort eine Tiefe, die ihresgleichen sucht. Von Keyword-Tracking uber Listing-
Checks bis hin zu Wettbewerbsanalysen: Wenn du auf Amazon wissen willst, was
wirklich lauft, ist amalyze das richtige Werkzeug.

Und nein, das ist kein Affiliate-Plug. Wir bekommen keinen Cent dafur, dass
wir das sagen. Wir sagen es, weil es wahr ist — und weil es Zeit wird, dass
mehr Marketer aufhdéren, mit Seller Central rumzudoktern, als ware es ein
ernstzunehmendes Analyse-Tool.



Die wichtigsten SEO-Features
von amalyze im Uberblick

Wenn du beim Stichwort “SEQ0” nur an Google denkst, hast du Amazon nicht
verstanden. Amazon ist eine Suchmaschine — mit einem eigenen, knallharten
Ranking-Algorithmus namens A9 (oder Al0, je nachdem, wen du fragst). Und
genau hier setzt amalyze an. Das Tool liefert dir alles, was du brauchst, um
dein Listing datengetrieben zu optimieren — und zwar nicht auf Verdacht,
sondern auf Grundlage echter Markt- und Wettbewerbsdaten.

Das Herzstiick ist das Keyword-Monitoring. Du kannst beliebig viele Produkte
tracken und sie mit Keywords verkniupfen, die fir dein Business relevant sind.
amalyze zeigt dir dann, auf welchen Positionen dein Produkt zu welchen
Suchbegriffen rankt — und wie sich diese Positionen uber Zeit entwickeln. Du
erkennst saisonale Schwankungen, Reaktionen auf Preisanderungen oder
Werbekampagnen — alles in Echtzeit.

Ein weiteres Killer-Feature ist der Listing-Check. Hier analysiert amalyze,
wie vollstandig und optimiert dein Produkt-Listing ist — basierend auf
Faktoren wie Titel-Lange, Bullet Points, Backend-Keywords, Bilder, A+ Content
und mehr. Du bekommst konkrete Empfehlungen, was fehlt, was schlecht
umgesetzt ist und wo Optimierungspotenzial liegt. Das Ganze basiert nicht auf
Bauchgefuhl, sondern auf Benchmarks erfolgreicher Listings.

Hinzu kommen Funktionen wie die Buybox-Analyse, Werbeplatzierungs-Tracking
(inklusive Sponsored Products und Sponsored Brands), Seller- und Vendor-
Profile, Produktverlaufe und vieles mehr. Kurz gesagt: Du bekommst einen
vollstandigen Werkzeugkasten, um Amazon-SEO nicht nur zu “machen”, sondern zu
verstehen — und zu dominieren.

Mit amalyze echte SEO-
Strategien entwickeln: So
geht'’s

amalyze liefert dir keine Strategie — aber es gibt dir alles, was du
brauchst, um eine zu entwickeln. Und das ist der entscheidende Unterschied.
Wer denkt, er kénne mit einem SEO-Tool einfach Rankings “kaufen”, hat das
Spiel nicht verstanden. Amazon-Optimierung ist Arbeit. Und zwar datenbasierte
Arbeit.

Eine echte Strategie beginnt mit der Keyword-Recherche. Statt dich auf
Keyword-Suggestion-Tools zu verlassen, nutzt du mit amalyze echte Amazon-
Suchdaten. Du siehst, welche Begriffe tatsachlich gesucht werden, wie hoch
das Suchvolumen ist, wie stark der Wettbewerb ist — und wie sich das uber
Zeit verandert. Daraus entwickelst du ein Keyword-Set, das nicht nur



relevant, sondern auch realistisch ist.

Dann folgt die Priorisierung: Welche Produkte haben das groBte Potenzial? Wo
lohnt sich Optimierung am meisten? Mit amalyze erkennst du Produkte, die kurz
vor der Buybox stehen, die zu relevanten Keywords auf Seite 2 ranken oder die
hohe Sichtbarkeit, aber schlechte Conversion-Raten haben. Diese Produkte sind
deine Low-Hanging-Fruits — und genau hier setzt du an.

Die Umsetzung erfolgt iterativ. Du passt Titel, Bullet Points, Backend-
Keywords und Bilder an, testest neue A+ Inhalte, justierst Preise und
beobachtest, wie sich die Rankings verandern. amalyze dokumentiert jede
Veranderung — und zeigt dir, was wirkt und was nicht. So entwickelst du aus
einer Flut von Daten eine smarte, skalierbare SEO-Strategie, die auf Fakten
basiert — nicht auf Bauchgefihl.

Wettbewerbsanalysen mit
amalyze: Die anderen schlafen
nie

Wenn du denkst, dein groBtes Problem auf Amazon sei dein Listing, liegst du
falsch. Dein groBtes Problem ist dein Wettbewerb. Denn der schlaft nicht — er
optimiert, testet, bewirbt und unterbietet dich. Und wenn du nicht weillt, was

er tut, bist du der Idiot am Tisch. amalyze gibt dir die Augen, um das
Spielfeld zu sehen.

Mit der Wettbewerbsanalyse-Funktion kannst du gezielt andere Produkte
beobachten — inklusive ihrer Keyword-Positionen, Listing-Anderungen,
Preisentwicklungen und Werbeplatzierungen. Du siehst, welche Keywords dein
Konkurrent dominiert, wann er seine Preise anpasst, wie sich seine
Sichtbarkeit verandert — und kannst daraus konkrete Rickschlisse ziehen.

Ein besonders machtiges Feature ist die sogenannte “Keyword Intersection”.
Damit findest du heraus, zu welchen Suchbegriffen deine Wettbewerber sichtbar
sind — und du nicht. Das ist pures Gold. Denn genau diese Liicken sind deine
Angriffspunkte. Du erkennst, wo du Content nachziehen, Werbung schalten oder
neue Produkte launchen solltest.

Und das Beste: Du kannst historische Daten vergleichen. Du erkennst, wann ein
Wettbewerber ein neues Produkt gelauncht hat, wie schnell es gerankt hat und
ob es derzeit performt. Mit dieser Art von Intelligence bist du dem Markt
immer einen Schritt voraus — und das ist im Amazon-SEOQ 2025 der einzige Weg,
um zu Uberleben.

Fur wen lohnt sich amalyze —



und wann 1st es rausgeworfenes
Geld?

amalyze ist kein Tool fir Anfanger. Wer nur ein Produkt verkauft und keine
Ahnung von SEO, Content und Wettbewerbsanalyse hat, wird mit amalyze
uberfordert sein — und sein Geld verbrennen. Aber fir alle anderen ist es ein
Gamechanger. Agenturen, Hersteller, Brands mit mehreren Produkten oder ganze
Private-Label-Konstrukte profitieren massiv.

Besonders geeignet ist amalyze fir Teams, die datengetrieben arbeiten. Wer
Reports braucht, um Entscheidungen zu treffen, Werbebudgets zu optimieren
oder Investitionen zu rechtfertigen, wird in amalyze eine Goldgrube finden.
Auch fir Produktentwicklung ist das Tool spannend: Du siehst, welche
Kategorien boomen, welche Keywords neue Trends anzeigen und wo Marktlicken
bestehen.

Aber — und das ist wichtig — amalyze ist kein Ersatz fur Know-how. Es zeigt
dir, wo Probleme liegen. L6sen musst du sie selbst. Wer denkt, ein Tool
ersetzt Strategie und Execution, sollte lieber die Finger davon lassen. Fur
alle anderen gilt: Willkommen in der Realitat datengetriebener Amazon-
Optimierung. Willkommen bei amalyze.

Fazit: amalyze 1st keiln
Spielzeug — sondern ein
Werkzeug fur Profis

In einer Amazon-Welt, die algorithmisch, wettbewerbsgetrieben und brutal
datenbasiert ist, reicht Bauchgefihl nicht. Wer 2025 auf dem Marktplatz
bestehen will, braucht Tools, die mehr kénnen als hubsche Charts. amalyze
liefert genau das: harte Daten, smarte Analysen und echte SEO-Insights. Kein
AI-Gelaber, kein Dashboard-Glamour — sondern nutzbare Informationen fir echte
Entscheidungen.

Wenn du bereit bist, dein Amazon-Business wie ein Profi zu filhren -
strategisch, analytisch, wachstumsorientiert — dann ist amalyze dein
Werkzeug. Wenn du nur wissen willst, wie du deinen Titel schéner formulierst,
dann such dir ein hubsches Chrome-Plugin. Der Unterschied? Der eine spielt E-
Commerce. Der andere gewinnt ihn.



