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Check24 Umsatz: Hinter
den Zahlen des
Vergleichsportals

Check24 ist uUberall — im Fernsehen, in deinem Browser, auf
Preissuchmaschinen, wahrscheinlich sogar in deinem Spamordner. Doch was
steckt wirklich hinter dem Milliarden-Umsatz des Vergleichsportals? Und wie
funktioniert dieses digitale Monster technisch und wirtschaftlich? Willkommen
zur schonungslosen Deep-Dive-Sezierung eines der profitabelsten Player im
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deutschen Online-Marketing — ohne Werbefilter, aber mit jeder Menge Daten,
Performance-Logik und einem verdammt klaren Blick auf das Geschaftsmodell
hinter der Vergleichs-Fassade.

e Wie Check24 seinen Umsatz strukturiert — und warum Vergleich nicht
gleich Vergleich ist

e Welche Geschaftsmodelle hinter einem Vergleichsportal stecken — von
Affiliate bis Lead-Brokerage

e Warum SEO, SEA und TV-Werbung perfekt ineinandergreifen — und wie
Check24 damit Marktanteile frisst

e Wie Check24 mit Daten, Tracking und Conversion-Optimierung arbeitet

e Warum Check24 nicht nur “vergleicht”, sondern langst ein Fintech,
Insurtech und eCommerce-Player ist

e Welche technischen Infrastrukturen hinter dem Portal stecken — und warum
Skalierung hier alles ist

e Was der Umsatz lber die Plattformékonomie sagt — und warum
Vergleichsportale keine neutralen Helfer sind

e Wie du als Marketer von Check24s Strategie lernen kannst — oder gegen
sie bestehen musst

Check24 Umsatz: Wie das
Vergleichsportal seilne
Milliarden verdient

Der Begriff “Vergleichsportal” suggeriert eine nette, neutrale
Dienstleistung: Du gibst deine Daten ein, bekommst Angebote und entscheidest
dich. Klingt nach Verbraucherschutz. Aber in Wirklichkeit ist Check24 ein
hyperoptimiertes, datengetriebenes Performance-Monster. Und das zeigt sich
beim Umsatz. Laut O6ffentlich einsehbaren Quellen generiert Check24 mehrere
Milliarden Euro Umsatzvolumen jahrlich — wobei der tatsachliche Umsatz (also
die Einnahmen von Check24 selbst) je nach Geschaftsbereich stark variiert.

Wichtig zu verstehen: Check24 verdient nicht am Verkauf selbst, sondern an
der Vermittlung. Das ist ein reines Affiliate- und Leadbasierendes Modell -
allerdings in einer GroBenordnung, bei der klassische Affiliates blass
werden. Fur abgeschlossene Vertrage (z.B. Strom, Versicherungen, Kredite)
kassiert Check24 Provisionen, die je nach Branche zwischen 20 und mehreren
hundert Euro liegen kdnnen. Bei Reisen, Hotels oder Fligen liegen die Margen
niedriger, aber das Volumen macht’s.

Der Umsatz von Check24 verteilt sich auf verschiedene vertikale Segmente:
Versicherungen, Finanzen, Energie, Telekommunikation, Reisen, Shopping. Jedes
dieser Segmente hat eigene Partner, eigene Provisionsmodelle und eigene
Conversion-Mechaniken. Die Plattform agiert wie ein Marktplatz — aber eben
mit maximaler Kontrolle Uber Zugang, Sichtbarkeit und Conversion-Fuhrung. Wer
dort gelistet sein will, zahlt. Wer oben stehen will, zahlt mehr. Willkommen
im B2B-Performance-Zirkus.



Ein weiterer Umsatzstrom: White-Label-Lésungen. Viele kleinere Portale oder
Medienhauser nutzen Check24-Technologie unter ihrem eigenen Branding — und
teilen sich die Provisionen. Auch das gehdort zur Plattformstrategie: maximale
Reichweite bei minimalem Risiko. Und all das basiert auf einem Tech-Stack,
der skalierbar, datengetrieben und auf maximale Conversion gebaut ist.
Vergleichsportale? Eher Conversion-Maschinen.

Das Geschaftsmodell:
Affiliate-Marketing auf
Steroiden

Wer denkt, Check24 sei einfach nur ein Preisvergleich, unterschatzt das
System. Technisch gesehen ist Check24 ein Multi-Vertical-Affiliate-Netzwerk
mit eigenem Frontend, eigener Conversion-Logik, eigenen Tracking-Ldsungen und
maximaler Userbindung. Der Unterschied zum klassischen Affiliate besteht
darin, dass Check24 die komplette Customer Journey kontrolliert — von der
ersten Suchanfrage bis zum Vertragsabschluss.

Die Einnahmequellen lassen sich grob in vier Modelle gliedern:

e Cost-per-Sale (CPS): Bei erfolgreichen Vertragsabschlissen erhalt
Check24 eine Provision — z.B. bei Versicherungen, Krediten oder
Energievertragen.

e Cost-per-Lead (CPL): Fur qualifizierte Leads (z.B. Angebotsanfragen)
gibt es bereits eine Vergltung — besonders relevant in hochpreisigen
Segmenten wie Baufinanzierung oder KFZ-Versicherung.

e Cost-per-Click (CPC): In Shopping-Verticals monetarisiert Check24 auch
uber Klickvergutungen — vergleichbar mit Preisvergleichsportalen wie
Idealo oder Geizhals.

e Listing Fees: Handler und Dienstleister zahlen teilweise dafir,
uberhaupt gelistet zu werden — besonders in margenschwachen Segmenten.

Was das alles bedeutet: Check24 ist kein Service flur Nutzer, sondern eine
ausgekliugelte Monetarisierungsmaschine fir Advertiser. Und zwar eine, die
ihre Marktposition gnadenlos ausnutzt. Traffic wird zentralisiert, Daten
werden gesammelt, Nutzer werden geclustert — und anschlieBend mit maximalem
Druck durch die Conversion-Trichter gejagt. Willkommen im kapitalistischen
Vergleichs-Industriekomplex.

Traffic-Strategie: Wenn SEO,
SEA und TV-Werbung Hand 1n



Hand marschieren

Check24 ist kein klassisches SEO-Projekt, kein reines SEA-Setup und auch kein
TV-Only-Brand. Es ist die perfekte Symbiose aller drei Kanale — orchestriert
von einem Team, das Performance-Marketing verstanden hat wie kaum ein zweites
in Deutschland. Die TV-Werbung sorgt fur Markenbekanntheit und bringt Direct
Traffic. SEA fangt alle High-Intent-Suchanfragen ab (“KFZ-Versicherung
vergleichen”, “Kreditrechner online”, “gunstiger Strom”). Und SEO sorgt fir
langfristige Sichtbarkeit und organischen Trust-Aufbau.

Im SEO-Bereich arbeitet Check24 mit einem massiven Longtail-Ansatz: Millionen
indexierte Seiten, strukturierte Daten, dynamische Landing Pages,
programmatic SEO. Jede Stadt, jede Konstellation, jede Tarifvariante bekommt
eine eigene Seite — inklusive lokalem Content, FAQs und Conversion-Funnels.
Das Ganze basiert auf skalierbaren Templates, internen Verlinkungsstrukturen
und einem technischen SEO-Setup, das MaBstabe setzt.

Im SEA wird hart um Keywords geboten — mit Machine-Learning-gestutztem Bid-
Management, Audience-Targeting auf Basis von First-Party-Daten und granularen
Conversion-Zielen. Die Budgets? Vermutlich siebenstellig pro Monat — pro
Vertical. Dank TV-Markenaufbau erzielt Check24 bessere CTRs und niedrigere
CPCs als kleinere Wettbewerber. Die Folge: bessere Slots, mehr Traffic, mehr
Umsatz.

Und dann ist da noch Retargeting, CRM, App-Push, E-Mail-Marketing: Jeder
Nutzer, der einmal durch den Funnel geht, wird getrackt, segmentiert und
erneut angesprochen — bis er konvertiert. Die technische Infrastruktur
dahinter ist nicht nur robust, sondern hochgradig automatisiert. Hier wird
kein Marketing gemacht — hier wird Umsatz generiert.

Die technische Infrastruktur
hinter dem Milliarden-Umsatz

Damit ein Portal wie Check24 lUberhaupt funktioniert, braucht es mehr als nur
hibsche Vergleichstabellen. Im Hintergrund laufen skalierbare Microservices,
redundante Datenbanken, eigene API-Gateways fur Partneranbindungen und eine
Infrastruktur, die hunderttausende Preisabfragen pro Minute verarbeitet —
ohne zu zucken. Und ja: Das ist hochkomplex.

Die Frontends werden dynamisch gerendert — entweder serverseitig oder per
Hybrid Rendering. Die Core Web Vitals sind optimiert, Ladezeiten minimal, die
UX ist durchgetestet. Jede Conversion-Stufe wird getrackt, jede Interaktion
analysiert. Interne Dashboards zeigen in Echtzeit, welche Produkte performen,
wo Nutzer abbrechen, welche Funnels optimiert werden missen.

Im Backend laufen Matching-Algorithmen, die Nutzerpraferenzen mit verfugbaren
Tarifen abgleichen — inklusive Scoring, Risikobewertung und
Echtzeitfilterung. Die Systeme sind modular aufgebaut, die Datenstrome werden



uber Kafka oder ahnliche Stream-Processing-Systeme orchestriert.
ElasticSearch sorgt fiur Instant-Suchergebnisse, Redis flr Session-Management,
Kubernetes fir Skalierung.

Dazu kommt ein ausgeklugeltes Tracking-System, das sowohl Client- als auch
Server-Side Tracking kombiniert — DSGVO-konform, aber maximal effizient.
Conversion-Attribution erfolgt kanalubergreifend und basiert auf
Attributionsmodellen, die weit Uber das hinausgehen, was Google Analytics
bietet. Und das alles in einem System, das taglich Millionen Pageviews
verarbeitet — ohne Performanceverlust.

Was Marketer von Check24
lernen konnen — oder
ignorieren sollten

Check24 ist kein Vorbild fir jeden. Aber es ist ein Benchmark. Wer wissen
will, wie Performance-Marketing auf Enterprise-Level aussieht, sollte sich
das Portal genau anschauen. Die wichtigsten Learnings:

e Daten sind alles: Ohne granularen Einblick in Nutzerverhalten,
Conversionpfade und Kanal-Performance bleibt Marketing ein Ratespiel.

e Skalierung ist kein Zufall: Nur wer seine technischen Systeme von Anfang
an skalierbar baut, kann in mehreren Verticals gleichzeitig wachsen.

e Conversion schlagt Asthetik: Die Seite sieht nicht fancy aus — aber sie
funktioniert. Jeder Pixel dient einem Zweck.

e TV-Werbung ist nicht tot: Im Gegenteil. In Kombination mit Performance-
Kanalen liefert sie massiven ROI — wenn das Tracking stimmt.

e SEQ0 ist Technikspielplatz: Ohne strukturierte Daten, dynamische Seiten
und technische Exzellenz hat langfristige Sichtbarkeit keine Chance.

Was du ignorieren solltest? Die Illusion, dass du gegen Check24 gewinnen
kannst, indem du das gleiche machst — nur kleiner. Dieses Portal lebt von
Netzwerkeffekten, Budgetstarke und Datenmacht. Als kleiner Player brauchst du
andere Strategien: Spezialisierung, Nischenbesetzung, bessere UX, humanere
Kommunikation. Aber du solltest verstehen, wie der Platzhirsch funktioniert —
sonst wirst du gefressen.

Fazit: Plattform-Imperium mit
Performance-DNA

Check24 ist kein Vergleichsportal im klassischen Sinne. Es ist ein
gigantisches Affiliate-Okosystem, ein datengetriebener Conversion-Automat,
ein Multi-Vertical-Marketing-Krake mit technischer Exzellenz im Rucken. Der
Umsatz ist nur das sichtbare Ergebnis — die eigentliche Power liegt in der
Infrastruktur, der Strategie und der gnadenlosen Umsetzung.



Fir Marketer ist Check24 Fluch und Vorbild zugleich. Fluch, weil es schwer
ist, gegen diese Maschine anzukommen. Vorbild, weil es zeigt, was moglich
ist, wenn Technik, Marketing und Daten perfekt zusammenspielen. Wer heute im
digitalen Wettbewerb besteht, muss verstehen, wie solche Plattformen ticken.
Und dann entscheiden: Will ich mitspielen, dagegenhalten — oder einfach

besser sein?



