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DATEV-Preisliste 2025:
Preise, Fakten, Insights
kompakt

Du dachtest, Steuerberater hatten es kompliziert? Dann warst du noch nie in
einer DATEV-Preisliste unterwegs. Willkommen im Tarifdschungel 2025 — dort,
wo Buchhaltungssoftware mehr kostet als dein Netflix-Jahresabo und jeder
Preis ein Fragezeichen hinterlasst. In diesem Artikel dekodieren wir die
DATEV-Preisliste 2025 — messerscharf, schonungslos und endlich verstandlich.
Denn wer nicht weils, was er zahlt, zahlt meistens zu viel.

e Alle Anderungen der DATEV-Preisliste 2025 auf einen Blick
e Welche Module teurer werden — und welche nicht
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e Warum das Lizenzmodell flr viele Kanzleien zur Kostenfalle wird

e Welche Alternativen zu DATEV existieren — technisch und wirtschaftlich

e Wie du deine DATEV-Kosten pro Mandat realistisch kalkulierst

e Was sich bei Cloud-Anwendungen, Rechenzentrum und Zusatzmodulen andert

e Welche Preistreiber du im Griff haben musst — oder es wird teuer

e Wie du als Steuerberater oder IT-Dienstleister die Preispolitik
strategisch nutzt

DATEV-Preisliste 2025: Was 1ist
neu, was bleibt, was wird
teurer?

Die DATEV-Preisliste 2025 ist kein romantischer Katalog mit klaren Preisen,
sondern ein Kompendium aus Lizenzmodellen, Nutzungsentgelten, Modulgebihren
und variablen Kosten pro Mandanten, Arbeitsplatz und sogar pro Klick. Und ja
— sie ist komplex. Aber genau das macht eine fundierte Analyse so wichtig.
Denn 2025 hat DATEV nicht nur still und leise an der Preisschraube gedreht,
sondern auch das Lizenzmodell weiter in Richtung Cloud-first transformiert.

Die gréRte Anderung betrifft die Preisstruktur bei den Cloud-Anwendungen.
DATEV Unternehmen online, das zentrale Tool fir den Belegaustausch zwischen
Mandanten und Kanzlei, wird in der neuen Preisrunde spirbar teurer — vor
allem bei wachsendem Datenvolumen. Auch bei den klassischen Modulen — von
Kanzlei-Rechnungswesen lber LODAS bis hin zu Eigenorganisation comfort — gab
es Anpassungen, die je nach Nutzerprofil schnell dreistellige monatliche
Mehrkosten verursachen konnen.

Ein weiteres heiBfes Eisen: Die Mindestnutzungsgebihren. DATEV fuhrt 2025 in
mehreren Modulen neue Schwellen ein, unterhalb derer ein Fixpreis fallig wird
— unabhangig von der tatsachlichen Nutzung. Das trifft vor allem kleinere
Kanzleien und Einzelanwender, die plotzlich fir Leistungen zahlen, die sie
kaum oder gar nicht nutzen. Willkommen in der Welt der Mischkalkulationen.

Kritisch ist auch die neue Preisgestaltung im Bereich Rechenzentrum und
Archivierung. Die Kosten fir Speicherplatz, Bandbreite und
Archivierungsvolumen steigen deutlich — was bei steigender Digitalisierung
und Belegflut zur echten Kostenfalle werden kann, wenn man nicht genau weiR,
was da im Hintergrund passiert.

Und dann ware da noch das Thema Nutzerlizenzen. DATEV setzt weiterhin auf
personengebundene Lizenzen — was bei steigender TeamgroBRe, Homeoffice-
Arbeitsplatzen und Mandantenportalen schnell unibersichtlich und teuer wird.
Wer hier nicht sauber lizenziert oder falsch plant, riskiert nicht nur
Mehrkosten, sondern auch Compliance-Probleme.



Modulpreise, Zusatzkosten und
Lizenzmodelle: Das steckt 1n
der DATEV-Preisliste 2025

Auf den ersten Blick wirkt die DATEV-Preisliste wie ein Angebotsflyer. Auf
den zweiten Blick ist sie eine betriebswirtschaftliche Herausforderung. Denn
neben den Grundmodulen existieren Dutzende Zusatzmodule, Schnittstellen,
Mandantenkomponenten und Spezialpakete — jede mit eigener Preislogik,
Abrechnungsart und Nutzungsbedingung. Willkommen im DATEV-Kosmos.

Die wichtigsten Preis-Komponenten im Uberblick:

e Grundmodule: Kanzlei-Rechnungswesen, LODAS, Eigenorganisation comfort —
diese Module bilden den Kern und sind meist monatlich pro Arbeitsplatz
oder Nutzer zu lizenzieren.

e Cloud-Komponenten: DATEV Unternehmen online, Meine Steuern, DATEV
SmartLogin — hier wird nach Nutzungsvolumen (z. B. Belege,
Datenubertragungen) oder pro Mandant abgerechnet.

e Rechenzentrum: Speicherplatz, Bandbreite, Archivierung — haufig
unterschatzte, aber stark steigende Kostenblécke.

e Zusatzmodule: z. B. DMS, E-Mail-Archivierung, GoBD-Archiv, Kassenarchiv
online — jedes mit eigener Preislogik.

e Beratungs- und Schulungskosten: Nicht in der Preisliste enthalten, aber
real — insbesondere bei Neueinfuhrungen oder grofBeren Updates.

Das Lizenzmodell bleibt komplex. DATEV unterscheidet zwischen
Arbeitsplatzlizenzen, Mandantenlizenzen, Nutzerlizenzen und Volumenmodellen.
Besonders tlckisch: Viele Module bendtigen mehrere Lizenzen gleichzeitig —

z. B. eine Kanzleilizenz plus eine Mandantenlizenz, plus eine Cloud-
Berechtigung. Wer hier nicht penibel kalkuliert, zahlt schnell doppelt — oder
mehr.

Ein weiterer Kostentreiber 2025 ist der Support. DATEV verlagert immer mehr
Serviceleistungen in kostenpflichtige Beratungspakete. Kostenlose Hotline?
Ja, aber mit Wartezeit und begrenztem Umfang. Wer schnelle Hilfe will,
braucht ein Supportpaket — und das kostet je nach Servicelevel hunderte Euro
pro Monat.

DATEV-Kosten realistisch
kalkulieren: So findest du



deine tatsachlichen Ausgaben

Die groBe Frage: Was kostet DATEV 2025 wirklich? Die Antwort: Es kommt drauf
an. Auf die Anzahl der Nutzer, die Menge der Mandanten, das Datenvolumen, die
gebuchten Module, den Cloud-Anteil, die Automatisierungstiefe, die
Integrationstiefe — und auf deine Fahigkeit, das alles zu Uberblicken.

Ein realistischer Kostenuberblick gelingt nur mit einem strukturierten
Ansatz:

1. Bestandsaufnahme: Welche Module sind aktiv? Welche Nutzer arbeiten
damit? Welche Mandanten sind angebunden?

2. Lizenzkosten erfassen: Alle Arbeitsplatz-, Nutzer-, Mandanten- und
Modulpreise erfassen — monatlich und jahrlich.

3. Cloud-Nutzung messen: Belegmengen, Archivvolumen, Rechenzentrumsnutzung
analysieren — am besten Uber DATEV-Auswertungen.

4. Support- und Beratungskosten addieren: Regelmalfige Schulungen, Hotline-
Tarife und externe Berater einbeziehen.

5. Kosten pro Mandant berechnen: Gesamtkosten durch Mandantenzahl teilen —
das zeigt, wie wirtschaftlich du arbeitest.

Viele Kanzleien scheitern bereits an Punkt 1. Die wenigsten wissen genau,
welche Module sie wirklich nutzen — und welche nur mitlaufen. Noch weniger
haben eine Ubersicht iiber ihre Nutzerlizenzen oder Cloud-Verbriuche. Das
Ergebnis: Uberlizenzierung, versteckte Kosten, fehlende Transparenz.

Wer DATEV effizient nutzen will, braucht ein Lizenzmanagement. Und zwar nicht
als Excel-Tabelle, sondern als kontinuierlichen Prozess. IT-Dienstleister
konnen hier unterstitzen — aber nur, wenn sie die DATEV-Preissystematik
wirklich verstehen. Alles andere ist Schonrechnerei.

Cloud-Zwang, Preissteigerung,
Alternativen: Kritische
Analyse der DATEV-Strategie

DATEV verfolgt seit Jahren eine klare Strategie: Cloud first, Lizenz second.
Und 2025 wird das so deutlich wie nie. Immer mehr Funktionen werden exklusiv
in der Cloud angeboten. Die On-Premise-Welt schrumpft — und wer nicht
mitzieht, bleibt funktional zurick. Klingt nach Fortschritt, ist aber auch
ein massiver Hebel zur Preisdurchsetzung.

Die Preissteigerungen 2025 betreffen vor allem Cloud-Dienste, Speicherplatz
und Mandantenportale. Gleichzeitig zwingt DATEV viele Kanzleien in die Cloud
— sei es Uber neue Features, uUber Supportpolitik oder schlicht Uber die
Verflgbarkeit neuer Module. Das Ganze geschieht unter dem Deckmantel der
Digitalisierung, ist aber in Wirklichkeit ein knallhartes Lizenz- und
Preismodell.



Die Frage nach Alternativen wird deshalb lauter. Und ja — es gibt sie.
Anbieter wie Addison, Simba, Agenda oder Lexoffice bieten langst
konkurrenzfahige LOosungen an — technisch und preislich. Der Wechsel ist kein
Spaziergang, aber fur viele Kanzleien wirtschaftlich sinnvoll — besonders bei
hoher Mandantenzahl und wachsender Cloud-Abhangigkeit.

DATEV bleibt der Platzhirsch — aber nicht alternativlos. Wer 2025 nicht nur
zahlen, sondern gestalten will, muss sich mit Alternativen beschaftigen.
Nicht aus Trotz, sondern aus betriebswirtschaftlicher Vernunft.

DATEV strategisch nutzen: So
holst du das Maximum aus
teurer Software

DATEV ist teuer — keine Frage. Aber es ist auch machtig. Wer das Maximum
herausholen will, muss die Software nicht nur bedienen, sondern strategisch
nutzen. Und das beginnt mit Wissen. Wissen Uber Lizenzmodelle,
Kostenstruktur, Optimierungspotenziale und technische Méglichkeiten.

Ein paar strategische Hebel:

e Unnoétige Module abbestellen oder konsolidieren

e Cloud-Speicher optimieren (Archivierung, Ldschkonzepte, Belegreduktion)
e Mandantenportale gezielt einsetzen, um Prozesse zu automatisieren

e Support-Pakete vergleichen und ggf. durch internes Know-how ersetzen

e RegelmalRige Lizenz-Reviews durchfuhren

e Eigene IT-Prozesse an DATEV-Logik anpassen — nicht umgekehrt

Wichtig: Wer DATEV einfach “laufen lasst”, zahlt zu viel. Wer es steuert,
spart — und gewinnt Effizienz. Die Preisliste 2025 ist kein Naturgesetz. Sie
ist ein System — und jedes System lasst sich durchschauen, analysieren und
optimieren. Vorausgesetzt, man sieht es nicht nur als Kostenstelle, sondern
als strategischen Faktor.

Fazit: DATEV 2025 verstehen
heilft, Kosten kontrollieren

Die DATEV-Preisliste 2025 ist kein freundlicher Preiszettel, sondern ein
strategisches Dokument. Sie zeigt, wohin die Reise geht: Cloud,
Modularisierung, Nutzungspreise, verpflichtende Zusatzmodule. Wer hier nicht
genau hinschaut, zahlt drauf — Monat fur Monat, Jahr fur Jahr. Und zwar nicht
wenig.

Dieser Artikel ist dein Weckruf: H6r auf, DATEV als Blackbox zu sehen. Fang
an, es zu analysieren, zu hinterfragen, zu steuern. Denn nur wer versteht,
wie die Preise entstehen, kann sie beeinflussen. Und nur wer seine Zahlen



kennt, kann wirtschaftlich arbeiten. Alles andere ist Hoffnung — und die ist
bekanntlich kein Geschaftsmodell.



