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Wenn du wissen willst, wie viel DATEV dich 2025 kosten wird, solltest du
besser nicht auf die hibsch layouteten PDFs vertrauen, die mehr verschleiern
als erklaren. In diesem Artikel zerlegen wir die DATEV Preisliste 2025 bis
auf die letzte Lizenzzeile — mit Klartext, Systematik und einem ordentlichen
Schuss Zynismus. Keine Bullshit-Floskeln, keine Marketing-Sprechblasen. Nur
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knallharte Fakten, saubere Kalkulationen und ein paar unbequeme Wahrheiten
Uber das, was dich der digitale Steuerberater-Lifestyle wirklich kostet.

e Warum die DATEV Preisliste 2025 mehr Fragen aufwirft als beantwortet

e Welche Module, Pakete und Lizenzen sich wirklich lohnen — und welche
einfach nur teuer sind

e Wie sich die DATEV-Preise 2025 zusammensetzen — und wo versteckte Kosten
lauern

e Die grolten Preisfallen im DATEV-Universum

e Wie du deine Lizenzstruktur analysierst und optimierst

e Warum viele Kanzleien DATEV blind vertrauen — und das teuer bezahlen

e Was sich 2025 technisch, rechtlich und lizenzpolitisch geandert hat

e Eine Schritt-fur-Schritt-Anleitung zum Preis-Check deiner DATEV-
Landschaft

e Welche Alternativen es gibt — und ob sie wirklich besser (und ginstiger)
sind

DATEV Preisliste 2025
verstehen: Ein Dschungel aus
Modulen, Nutzern und
Zusatzkosten

Die DATEV Preisliste 2025 liest sich wie ein juristisch-technisches Labyrinth
mit eingebautem Stolperdraht. Wer hofft, auf Seite 1 eine klare Ubersicht zu
finden, wird spatestens bei Seite 3 nerviés zucken. Denn was bei anderen
Softwareanbietern als transparente Preisubersicht durchgeht, ist bei DATEV
ein komplexes Lizenzsystem aus Basisprodukten, Zusatzmodulen,
nutzungsbasierten Abrechnungen und gestaffelten Preisgruppen. Willkommen im
digitalen Steuerberater-Wunderland.

Grundsatzlich unterscheidet DATEV zwischen zentralen Kanzleiprodukten (z. B.
Kanzlei-Rechnungswesen, LODAS, DMS), Mandantenldsungen (z. B. Unternehmen
online) und Zusatzprodukten (z. B. Auftragswesen online,
Schnittstellenmodule). Jedes dieser Produkte hat eine eigene Preisstruktur —
teilweise mit monatlicher Grundgebuhr, teilweise nutzungsbasiert nach
Mandantenzahl, Seitenzahlen, Belegen oder Anwendern. Klingt untbersichtlich?
Ist es auch.

Hinzu kommen Lizenzmodelle, die zwischen Einzelplatz, Netzwerklizenz und ASP-
Umgebungen unterscheiden. Und dann gibt es noch die sogenannte Preisgruppe,
die bestimmt, ob du als Kanzlei mehr bezahlst, weil du mehr Mandanten hast —
oder weil du einfach den falschen Berater gefragt hast. Die Preisgruppe
richtet sich nach der Zahl der abrechnenden Mitarbeiter — nicht nach
tatsachlichem Nutzungsverhalten. Und das ist der erste grolle Kostenhebel, den
viele Ubersehen.



Ein weiteres Problem: Viele Kanzleien kennen ihre eigene Lizenzstruktur nicht
im Detail. Sie verlassen sich auf den DATEV-Berater oder -Systempartner — und
vertrauen darauf, dass ,schon alles passt”. Spoiler: Tut es nicht. Wer keine
Kontrolle Uber seine Lizenzlandschaft hat, bezahlt jedes Jahr vier- bis
funfstellige Betrage zu viel — und merkt es erst, wenn die Jahresabrechnung
kommt.

Die grollten Preisfallen in der
DATEV Preisliste 2025

Die DATEV Preisliste 2025 ist kein Dokument fur schwache Nerven. Denn unter
der Oberflache der scheinbar logischen Preisstruktur verbergen sich jede
Menge Fallstricke, die dir schnell das Budget zerschieBen. Hier die
haufigsten und teuersten Preisfallen — und wie du sie vermeidest:

e Doppelte Lizenzen: Viele Kanzleien lizenzieren Module doppelt — z. B.
DMS in der Kanzlei und zusatzlich beim Mandanten. O0ft ohne echten
Mehrwert.

e Unnotige Zusatzmodule: Module wie ,DATEV Auftragswesen online“ oder
sKassenarchiv online” werden oft mitverkauft, obwohl es ginstigere
Drittanbieter gibt.

e Unkontrollierte Benutzerverwaltung: Jeder neue Nutzer verursacht
Lizenzkosten. Wer keine regelmafige Nutzerpflege durchfuhrt, zahlt fur
Karteileichen.

e Unklare Mandantenabrechnung: Viele Module rechnen nach Mandantenzahl ab
— auch wenn diese Mandanten das Produkt gar nicht nutzen.

e Veraltete Lizenzmodelle: Wer noch mit Altvertragen arbeitet, zahlt
haufig mehr als Neukunden mit modernisierten Paketen.

Ein weiterer Klassiker: Du nutzt DATEV Unternehmen online — aber dein Mandant
nutzt davon exakt gar nichts. Trotzdem zahlst du die Lizenz. Monat fir Monat.
Der Grund: Die Lizenz hangt an deiner Kanzlei, nicht am tatsachlichen
Nutzungsverhalten des Mandanten. Willkommen im Abomodell 2.0. Nur dass
Netflix wenigstens fragt, ob du noch zusiehst.

Was sich 2025 geandert hat —
und warum du genau hinsehen
solltest

Mit der DATEV Preisliste 2025 hat sich einiges geandert. Nicht radikal, aber
doch so, dass du deine bisherige Kalkulation lUberdenken solltest. Besonders
relevant sind folgende Punkte:

e Preisanpassung bei Cloud-Produkten: Die monatlichen Gebuhren fur DATEV-
Cloud-Services (z. B. Unternehmen online, Auftragswesen online) wurden



angepasst. In manchen Fallen deutlich.

e Neue Preisgruppenlogik: Die Einteilung in Preisgruppen wurde
uberarbeitet. Manche Kanzleien rutschen dadurch in eine hdhere Gruppe —
und zahlen mehr.

e Neue Lizenzpakete: Einige Produkte wurden in Pakete gebundelt. Wer jetzt
nicht umstellt, zahlt fur Einzelprodukte mehr als fir das neue Paket.

e Erweiterte Nutzungsmetriken: Bei einigen Modulen wurden die
Abrechnungsgrundlagen erweitert — z. B. nach Seiten, Belegen oder
Mandantenanzahl.

Die Anderungen sind nicht immer offensichtlich. Teilweise wurden sie in den
Release-Notes versteckt oder nur im Partnerportal kommuniziert. Wer nicht
aktiv nachfragt oder sich durch die neuen Preislisten kampft, bekommt sie gar
nicht mit — und zahlt weiter den alten Preis fur eine neue Leistung. Oder
umgekehrt.

Auch technisch hat sich einiges geandert: Cloud-first ist das neue Mantra bei
DATEV. Die klassische On-Premise-Welt wird zunehmend verdrangt — mit der
Folge, dass Offline-LOsungen entweder teurer oder perspektivisch ganz
abgekindigt werden. Wer hier nicht rechtzeitig umstellt, riskiert nicht nur
Mehrkosten, sondern auch massive Kompatibilitatsprobleme bei kinftigen
Updates.

Schritt-fur-Schritt: So
analysierst du deine DATEV-
Kosten 2025 richtig

Um deine DATEV-Kosten 2025 in den Griff zu bekommen, brauchst du eine saubere
Analyse deiner Lizenzlandschaft. Und ja, das ist Arbeit. Aber sie lohnt sich
— finanziell wie organisatorisch. Hier ist der Fahrplan fur deinen DATEV-
Kostencheck:

1. Bestandsaufnahme:
Liste alle aktuell lizenzierten Produkte auf — inklusive Preisgruppe,
Anzahl der Nutzer, Mandanten, Module und Zusatzprodukte.

2. Nutzungsanalyse:
Prife, welche Module tatsachlich verwendet werden — und durch wen.
Nutzerstatistiken im DATEV-Portal helfen dabei.

3. Vergleich mit Preisliste 2025:
Lege die neue Preisliste daneben und prife, ob es glinstigere
Paketldsungen oder neue Lizenzmodelle gibt.

4. Doppellizenzen identifizieren:
Suche nach Modulen, die mehrfach oder unndétig lizenziert sind — z. B.
DMS, Unternehmen online, Schnittstellen.

5. Optimierung planen:
Kindige ungenutzte Module, konsolidiere Benutzer, stelle auf neue
Lizenzpakete um.

6. Technische Abhangigkeiten prufen:



Klare, welche Module zwingend bendtigt werden, weil sie technisch
miteinander verzahnt sind.

Optional, aber sinnvoll: Lass deine Lizenzstruktur durch einen externen
DATEV-Consultant oder unabhangigen IT-Berater analysieren. Nicht die DATEV
selbst. Denn der Metzger schreibt auch nicht das Gutachten Uber seine eigene
Wurst.

DATEV-Alternativen: Gibt es
sie wirklich — und lohnt sich
der Umstieqg?

Die Frage, ob es Alternativen zu DATEV gibt, ist so alt wie DATEV selbst. Die
Antwort lautet: Ja, aber. Ja, es gibt Anbieter wie Addison, Simba, Agenda
oder Lexoffice. Und ja, sie sind teilweise gunstiger, moderner und
kundenfreundlicher. Aber: Sie haben selten denselben Marktstandard, dieselbe
Integrationstiefe und dieselbe Akzeptanz bei Finanzamtern, Banken und
Mandanten.

Ein kompletter Umstieg ist technisch und organisatorisch aufwendig — und in
vielen Fallen schlicht nicht wirtschaftlich. Vor allem fiur groBere Kanzleien
oder solche mit tief integrierten DATEV-Prozessen. Dennoch lohnt es sich,
regelmaBig den Markt zu prifen und alternative Tools zumindest flr
Teilbereiche zu evaluieren.

Besonders im Bereich der Mandantenkommunikation, Belegerfassung,
Rechnungsstellung oder Zeiterfassung haben sich zahlreiche Tools etabliert,
die gunstiger und oft benutzerfreundlicher sind als ihre DATEV-Pendants. Hier
kann ein hybrider Ansatz sinnvoll sein: DATEV fur die Kanzleikernthemen —
Drittanbieter fur alles drum herum.

Fazlt: DATEV-Preise 2025 —
Komplex, teuer, aber
kontrollierbar

Die DATEV Preisliste 2025 ist kein leicht verdauliches Dokument. Sie ist ein
Lizenzdschungel mit versteckten Kosten, veralteten Strukturen und einem hohen
MaB an Intransparenz. Aber sie ist kein Schicksal. Wer sich die Mihe macht,
seine Lizenzlandschaft zu analysieren, kann Tausende Euro pro Jahr sparen —
ohne auf Produktivitat oder Qualitat zu verzichten.

DATEV ist nicht per se zu teuer. Aber es ist zu komplex, um es blind zu
nutzen. Wer 2025 wirtschaftlich arbeiten will, muss seine Softwarekosten im
Griff haben — und das geht nur mit System, Transparenz und einer gesunden



Portion Skepsis gegeniber alten Vertragen und neuen Preislogiken. Also: PDF
auf, Taschenrechner raus — und endlich durchblicken.



