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Umsatzpower fur Online-
Profis

Wenn dir bei ,passives Einkommen® nur dubiose YouTube-Werbung einfallt, dann
hast du Digistore24 noch nicht verstanden. Denn hier geht’s nicht um
Luftschlésser, sondern um ein knallhartes, skalierbares System, das echten
Online-Profis jeden Monat funfstellige Umsatze reinsplilt — komplett
automatisiert. Klingt zu gut, um wahr zu sein? Willkommen bei der Realitat
von smartem Online-Business im Jahr 2024.

e Was Digistore24 wirklich ist — jenseits von Affiliate-Klischees

e Wie du mit Digistore24 automatisierte Verkaufsprozesse baust

e Die wichtigsten Funktionen: Zahlungsabwicklung, Affiliate-Netzwerk &
Funnel-Management

e Warum Digistore24 fir digitale Produkte (fast) alternativlos ist

e Technische Integration: So koppelst du Digistore24 mit deinen Tools

e Die dunklen Seiten: Geblhren, Einschrankungen und der Plattform-Lock-1in

e Best Practices fir Conversion-optimierte Funnels mit Digistore24

e Affiliate-Marketing richtig nutzen — ohne zur Werbeschleuder zu

verkommen

e Mitgliederbereiche, Upsells, Abos — was mit Digistore24 alles moglich
ist

e Fazit: Fir wen sich Digistore24 lohnt — und wer lieber die Finger davon
lasst

Was 1st Digistore24? Mehr als
nur ein Zahlungsanbieter

Digistore24 ist kein nettes Tool fiur Hobby-Coaches. Es ist ein
vollautomatisiertes Verkaufs-, Abwicklungs- und Affiliate-System flr digitale
Produkte, Online-Kurse, Webinare, Abo-Modelle und alles, was sich digital
skalieren lasst. Wer ernsthaft Online-Business betreiben will — ohne sich in
Zahlungsanbietern, Rechnungslegung, Affiliate-Tracking und Steuerfragen zu
verlieren — landet fruher oder spater bei Digistore24.

Im Kern handelt es sich bei Digistore24 um eine All-in-One-Plattform, die dir
folgende Dinge abnimmt: Zahlungsabwicklung in uber 20 Wahrungen,
Rechnungsstellung inklusive rechtssicherer MwSt.-Ausweisung, Affiliate-
Management mit Tracking, automatisierte Auslieferung deiner Produkte, Upsell-
Logik, Mitgliederbereich-Integration und vieles mehr. Und das alles ohne,
dass du dir mit zehn Tools eine Frankenstein-Integration basteln musst.

Das Geschaftsmodell ist simpel, aber machtig: Du meldest dein Produkt an,
legst den Preis fest, definierst die Verkaufslogik (inkl. Upsells, Downsells,
Split-Tests etc.) — und Digistore24 kimmert sich um den Rest. Du bekommst



dein Geld direkt auf dein Konto, wahrend sich Digistore um die ganze
steuerliche, rechtliche und technische Drecksarbeit kimmert. Klingt nach
einem Deal? Ist es auch — meistens.

Naturlich ist Digistore24 nicht die einzige Plattform dieser Art. Aber sie
ist die mit Abstand bekannteste im deutschsprachigen Raum — und das hat
Grunde. Die Plattform ist stabil, skalierbar, rechtskonform (Stichwort DSGVO,
GoBD und Co.) und bietet eine Funktionsdichte, die selbst grofere SaaS-
Losungen alt aussehen lasst.

Automatisierte Verkaufspower:
Wie Digistore24 deinen Funnel
ubernimmt

Vergiss manuelles Rechnungen schreiben, PDF-Versand per E-Mail und Excel-
Tabellen mit Kundendaten. Digistore24 automatisiert deinen kompletten
Verkaufsprozess — vom Klick auf den “Jetzt kaufen”-Button bis zur Abbuchung,
Rechnung, Produktauslieferung und Affiliate-Provision.

Der Ablauf ist dabei klar strukturiert:

e Der Kunde klickt auf deinen Verkaufslink.

e Er landet auf einer von dir gestalteten Salespage oder direkt auf der
Digistore24-Bestellseite.

e Digistore24 Ubernimmt den Checkout-Prozess, die Zahlungsabwicklung
(Kreditkarte, PayPal, SEPA, Sofortuberweisung usw.), erzeugt die
Rechnung und liefert dein Produkt aus.

e Du bekommst dein Geld — abzuglich der Plattformgebuhren — direkt auf
dein Konto ausgezahlt.

Aber das ist nur die Oberflache. Unter der Haube 1auft ein komplexes System
aus Triggern, Webhooks, Integrationen und Logiken, das deinen Funnel auf
Autopilot bringt. Du kannst Upsells definieren, die sofort nach dem Kauf
ausgespielt werden. Du kannst Mitgliedschaften verkaufen, die automatisch
freigeschaltet werden. Du kannst sogar Webinar-Funnels bauen, bei denen
Digistore24 das Registrierungs-Handling Ubernimmt.

Besonders machtig sind die sogenannten Custom Funnels: Hier kannst du deine
eigenen Logiken bauen, etwa mit Conditional Steps, Split-Tests, One-Time-
Offers (0TOs) und zeitgesteuerten Angeboten. In Kombination mit Tools wie
KlickTipp, ActiveCampaign oder Zapier entsteht so eine
Automatisierungsmaschine, die dir rund um die Uhr Umsatz bringt — ohne dass
du auch nur den Finger rihrst.



Technische Integration:
Digistore24 in dein System
einbinden

Was nutzt dir eine Verkaufsplattform, wenn sie sich nicht in dein bestehendes
Tech-Setup einflgt? Genau deshalb bietet Digistore24 eine ganze Reihe von
Integrationen, API-Schnittstellen und Webhooks, mit denen du dein Business
wirklich automatisierst — und nicht nur halbherzig digitalisierst.

Die wichtigsten Integrationsmodglichkeiten:

e E-Mail-Marketing: Anbindungen an KlickTipp, ActiveCampaign, Mailchimp,
GetResponse, ConvertKit u.v.m. — per direkter Integration oder uber
Zapier.

e Webinar-Tools: Automatisiertes Teilnehmermanagement fur Webinaris,
EverWebinar, Zoom & Co.

e Mitgliederbereiche: Nahtlose Verknipfung mit Digimember, Coachy,
Elopage, Memberspot oder selbstgebauten Membership-Sites via API.

e Zahlungen & Buchhaltung: Rechnungsdatenexport fiur Lexoffice, SevDesk und
DATEV-ready-Exportoptionen.

e Custom Workflows: Webhooks fir individuelle Prozesse, z. B. zur
automatischen Nutzeranlage in deiner App oder zur Triggerung von
Onboarding-Sequenzen.

Wenn du Entwickler an Bord hast oder selbst ein bisschen Code kannst, kannst
du Uber die Digistore24-API noch deutlich weiter gehen. Du kannst eigene
Dashboards bauen, Bestellungen manuell triggern, Abos verwalten oder
individuelle Affiliate-Programme aufsetzen. Die Dokumentation ist solide —
und die Community ist groB genug, dass du fur fast jedes Problem eine LOsung
findest.

Wichtig: Die technische Integration ist kein Plug-and-Play fur absolute
Anfanger. Wer nicht weils, was ein Webhook ist oder wie man eine JSON-Payload
verarbeitet, sollte sich Hilfe holen. Aber wer weill, was er tut, kann mit
Digistore24 wirklich krasse Automatisierungen bauen, die weit Uber das
hinausgehen, was klassische Shopsysteme leisten.

Affiliate-Marketing mit
Digistore24: Reichweite auf
Autopilot

Ein oft unterschatzter Hebel in Digistore24 ist das integrierte Affiliate-
System. Du kannst dein Produkt O6ffentlich im Digistore-Marktplatz listen —
und plotzlich bewerben Dutzende Affiliates dein Produkt, ohne dass du sie



einzeln anwerben musst. Das ist skalierbare Reichweite — ohne eigene
Werbeausgaben.

So funktioniert’s:

e Du legst die Affiliate-Provision fest (z. B. 30 % auf den
Nettoverkaufspreis).

e Affiliates konnen sich direkt Uber den Marktplatz bewerben oder
automatisch freigeschaltet werden.

e Digistore24 Ubernimmt das komplette Tracking, die Auszahlung der
Provisionen und die rechtliche Abwicklung (inkl. Rechnungsstellung an
den Affiliate).

Das ist praktisch, weil du dir keine Gedanken Uber Affiliate-Vertrage,
Tracking-Cookies oder Steuerthemen machen musst. Gleichzeitig musst du aber
auch aufpassen, wer dein Produkt bewirbt — denn nicht jeder Affiliate ist ein
Gewinn. Viele nutzen aggressive Werbemethoden, Fake-Bewertungen oder Spam-
Taktiken. Deshalb solltest du die Option zur manuellen Freischaltung
ernsthaft in Erwagung ziehen.

Ein weiteres Feature: Du kannst Affiliate-Links mit Sub-IDs versehen —
perfekt fur Split-Tests oder zur Nachverfolgung von Traffic-Quellen. So weift
du genau, welcher Affiliate welchen Umsatz bringt — und kannst gezielt
Partnerschaften ausbauen oder beenden.

Digistore24: Vorteile,
Nachteile und die bittere
Wahrheit

Klingt alles zu schon, um wahr zu sein? Willkommen in der Realitat. Denn so
stark Digistore24 in Sachen Automatisierung ist — es gibt auch
Schattenseiten. Und die solltest du kennen, bevor du deine gesamte
Infrastruktur auf die Plattform aufbaust.

Vorteile:

e All-in-One-Plattform fur Zahlungsabwicklung, Affiliate-Management und
Produktlogik

e Rechtskonforme Abrechnung, automatische Steuerberechnung (inkl. EU-0SS)

e Skalierbar — von Einzelprodukt bis Multi-Millionen-Funnel

e Stabile Plattform, regelmalfige Updates, gute Dokumentation

Nachteile:

e Relativ hohe Gebihren (z. B. 7,9 % + 1 € pro Transaktion)

e Teilweise unflexible Bestellseiten-Logik

e Gefahr des Plattform-Lock-ins — du bist abhangig von Digistore24
e Limitierte Design-Anpassungen bei Standard-Bestellprozessen



Fazit: Digistore24 ist kein Allheilmittel — aber ein verdammt guter
Werkzeugkasten. Wer weils, was er tut, kann damit skalieren wie ein Profi. Wer
einfach nur “schnell online Geld verdienen” will, wird scheitern — aber das
liegt nicht an Digistore24, sondern an der eigenen Naivitat.

Fazit: Fur wen Digistore24 der
Gamechanger 1st — und wer
besser die Finger lasst

Digistore24 ist kein Spielzeug. Es ist ein professionelles System fur
digitale Verkaufsprozesse, das dir Zeit, Nerven und Geld spart — wenn du
weillt, was du tust. Fur Coaches, Online-Kurs-Anbieter, SaaS-Startups,
Webinarexperten und smarte Affiliates ist es ein echter Gamechanger. Der
Schlussel liegt in der Automatisierung: Wenn du deinen Funnel einmal sauber
aufgesetzt hast, arbeitet Digistore24 fur dich — 24/7.

Wer allerdings denkt, er kénnte mit ein paar Klicks ein “passives Einkommen”
aufbauen, ohne echten Mehrwert zu liefern, wird schnell an seine Grenzen
stoen. Digistore24 ist kein Erfolgsgarant — aber ein machtiger Hebel. Und
genau das macht es so spannend: Du hast alle Tools in der Hand. Ob du daraus
ein skalierbares Business baust oder nur einen weiteren toten Funnel, liegt
ganz allein bei dir.



