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Vertragsmanagement fur
Profis

Vertrage sind der Klebstoff jeder Geschaftsbeziehung — und gleichzeitig der
Albtraum jedes Teams, das noch mit Word-Dokumenten, E-Mail-Pingpong und
verstaubten Ordnerstrukturen hantiert. Willkommen in der Realitat von 2005.
Wer 2025 noch so arbeitet, verliert nicht nur Zeit, sondern auch Geld, Nerven
und Skalierungspotenzial. Deshalb wird’s Zeit fur ein echtes Upgrade: Juro.
Eine Plattform, die Vertragsmanagement nicht nur digitalisiert, sondern neu
erfindet — radikal, intuitiv, automatisiert. Klingt nach Buzzword-Bingo? Dann
lies weiter. Denn Juro ist kein weiteres SaaS-Tool — es ist der Gamechanger
im Legal-Tech-Kosmos.

e Warum klassisches Vertragsmanagement ineffizient, teuer und nicht
skalierbar ist

e Was Juro von traditionellen Ldsungen wie DocuSign oder MS Word radikal
unterscheidet

e Wie Juro Vertragsprozesse durch No-Code-Automatisierung und
kollaborative Workflows neu denkt

e Welche technischen Features Juro zum Power-Tool fur Legal, Sales und HR
machen

e Wie Juro mit APIs, Integrationen und Datenmodellen nahtlos in bestehende
Tech-Stacks passt

e Warum Juro nicht nur effizienter, sondern auch rechtssicher und
auditierbar ist

e Schritt-far-Schritt: So implementierst du Juro in deinem Unternehmen

e Welche Unternehmen bereits mit Juro arbeiten — und was sie berichten

e Warum du 2025 ohne automatisiertes Vertragsmanagement keine Chance mehr
hast

Vertragsmanagement 2025:
/eitfresser, Rechtsrisiko und
Business-Killer

Vertrage sind das Rickgrat jeder Geschaftstatigkeit — und trotzdem behandelt
man sie in vielen Unternehmen wie lastigen Papierkram. Zwischen Word-
Vorlagen, PDF-Anhangen, E-Mail-Feedback und gedruckten Unterschriften
entsteht ein Chaos, das weder skalierbar noch transparent ist. Legal-Teams
verbringen Stunden mit Copy-Paste, Versionierung, Revision und Freigaben —
alles manuell, alles fehleranfallig, alles nicht mehr zeitgemaR.

Das Problem ist strukturell. Klassische Tools wie Microsoft Word oder
SharePoint sind nicht fir kollaborative Vertragsprozesse gebaut. Sie sind
Dokument-Editoren, keine Workflow-Engines. Vertragsdaten sind darin



unstrukturiert, nicht durchsuchbar und nicht auswertbar. Und spatestens wenn
mehrere Abteilungen, Lander oder Versionen im Spiel sind, bricht das System
zusammen.

Hinzu kommen rechtliche Risiken: Veraltete Templates, manuelle
Freigabeprozesse, fehlende Audit-Trails und unstrukturierte Speicherung
fuhren zu Compliance-Bruchen, Fristversaumnissen und Haftungsproblemen. Kurz:
Altmodisches Vertragsmanagement ist nicht nur ineffizient — es ist
brandgefahrlich.

Die Konsequenz? Unternehmen verlieren Monate an Produktivitat, Deals ziehen
sich endlos hin, und Legal-Teams werden zu Flaschenhalsen anstatt zu
Enablern. Hochste Zeit fir eine radikale Losung — und genau hier kommt Juro
ins Spiel.

Was macht Juro so besonders?
End-to-End-Vertragsmanagement
neu gedacht

Juro ist nicht einfach ein Vertragsgenerator. Es ist eine End-to-End-
Vertragsplattform, die den gesamten Lebenszyklus eines Vertrags digital
abbildet — von der Erstellung Uber die Verhandlung bis zur Unterzeichnung und
Archivierung. Der Clou: Alles passiert in einem einzigen Interface,
vollstandig im Browser, ohne Medienbriche, ohne Word, ohne PDFs.

Der Prozess beginnt mit dynamischen Templates, die auf vordefinierten
Variablen basieren. Nutzer konnen Vertrage uber ein No-Code-Interface
erstellen, das automatisch Felder wie Namen, Preise oder Laufzeiten ausfullt
— auf Basis von CRM-Daten, HR-Systemen oder anderen Quellen. Keine Copy-
Paste-Fehler mehr, keine Versionsverwirrung, keine juristischen Grauzonen.

Die Verhandlung geschieht direkt im Browser. Stakeholder — intern wie extern
— kommentieren, redigieren und verhandeln in Echtzeit, mit vollstandigem
Anderungsverlauf und granularer Zugriffskontrolle. Kein E-Mail-Pingpong,
keine Datei-Anhange. Alles bleibt nachvollziehbar, auditierbar und sicher.

Die Signatur erfolgt uber native E-Signature, vollstandig integriert und
rechtlich bindend. Und nach Abschluss wird der Vertrag automatisch im
Repository abgelegt — durchsuchbar, filterbar, mit Fristen-Tracking,
Erinnerungen und Analytics. Kurz: Vertragsmanagement, wie es sein sollte —
ohne Bullshit.

Deep Dive: Die technischen



Features von Juro 1m Detail

Wer Juro verstehen will, muss hinter die schdone Oberflache schauen. Denn
unter der Haube steckt ein ausgekliigeltes technisches Fundament, das
skalierbar, sicher und API-first gedacht ist. Hier die wichtigsten Features
im Uberblick:

e No-Code-Template-Engine: Vertrage basieren auf strukturierten Vorlagen
mit Variablen, Bedingungen und dynamischen Textblocken. So lassen sich
1.000 Vertrage in Minuten erzeugen — konsistent und fehlerfrei.

e Live-Kollaboration: Benutzer konnen direkt im Browser simultan am
Vertrag arbeiten. Kommentare, Anderungsvorschlége und Freigaben sind
versioniert, nachvollziehbar und rollenbasiert steuerbar.

e Native E-Signature: Rechtssichere elektronische Signaturen, vollstandig
in den Workflow integriert. Kein Umstieg auf Drittanbieter wie DocuSign
notig.

e Vertrags-Repository: Zentrale, durchsuchbare Ablage aller Vertrage mit
Metadaten, Fristen und Tags. Inklusive Erinnerungen, Zugriffskontrolle
und Audit-Logs.

e API-First-Architektur: Vertrage lassen sich automatisch aus CRM-, HR-
oder ERP-Systemen generieren. Juro bietet offene REST-APIs, Webhooks und
Integrationen zu Salesforce, HubSpot, Greenhouse, Slack u.v.m.

e Analytics & Reporting: Auswertung von Vertragsvolumen, Abschlusszeiten,
Bottlenecks und Fristen — alles in Echtzeit, alles auswertbar.

Besonders stark ist Juro in der Integration. Ob du Salesforce nutzt, dein HR-
Team mit Greenhouse arbeitet oder Slack fur die interne Kommunikation — Juro
dockt Uberall intelligent an. Und wer eigene Systeme hat, kann uUber Webhooks
und APIs beliebige Automatisierungen erstellen.

Implementierung von Juro: So
gehst du Schritt fur Schritt
vor

Juro zu implementieren ist kein Mammutprojekt — aber auch kein Selbstlaufer.
Es erfordert Planung, Datenstrukturierung und Change-Management. So sieht ein
typischer Rollout-Prozess aus:

1. Audit der aktuellen Vertragsprozesse: Welche Vorlagen existieren? Wo
liegen Engpasse? Wer ist involviert?

2. Template-Migration: Bestehende Word-Templates werden in Juro uberfihrt,
strukturiert, mit Variablen versehen und versioniert.

3. Systemanbindung: Integration mit CRM (z. B. Salesforce), HR (z. B.
Personio) oder DMS (z. B. SharePoint) via API/Webhooks.

4. Rollout in Wellen: Start mit einem Team (z. B. Sales oder HR), dann
sukzessive Erweiterung. Schulungen, Testlaufe, Feedback-Loops.



5. Monitoring & Optimization: Nutzung analysieren, Bottlenecks
identifizieren, Templates anpassen, Fristen tracken.

Wichtig: Juro bietet Support, Onboarding-Programme und eine eigene Customer-
Success-Abteilung — du bist also nicht allein. Und die Plattform ist so
gebaut, dass auch Nicht-Techniker sie bedienen konnen. Sogar das Legal-Team.
Vor allem das Legal-Team.

Wer nutzt Juro — und was
bringt es konkret?

Juro wird bereits von hunderten Unternehmen weltweit eingesetzt — darunter
Tech-Startups, Scale-ups und internationale Konzerne. Namen wie Deliveroo,
Cazoo, Trustpilot oder Reach plc stehen auf der Kundenliste. Warum? Weil sie
nicht mehr bereit sind, Vertragsprozesse auf dem Niveau von Excel und Outlook
abzuwickeln.

Die Vorteile sind messbar. Viele Unternehmen berichten von:

* 80 % schnelleren Vertragsabschlissen

Reduktion manueller Arbeit um 60 %

Weniger rechtliche Risiken durch zentrale Templates und Audit-Trails
Hohere Zufriedenheit bei Sales, HR und Legal

Nahtlose Skalierung bei internationalem Wachstum

Fir wachsende Organisationen mit hohem Vertragsvolumen ist Juro kein “Nice-
to-have” mehr — es ist Infrastruktur. Ohne automatisiertes, strukturiertes
Vertragsmanagement wird Skalierung zum Albtraum. Mit Juro wird sie zum
Systemvorteil.

Fazit: Warum Juro das
Vertragsmanagement der Zukunft
1st

Vertrage sind kein Papierkram. Sie sind Struktur, Risiko, Geschwindigkeit —
und damit ein zentraler Hebel fur Unternehmenserfolg. Wer diese Prozesse noch
mit Word-Dokumenten, manuellen Freigaben und Signaturen auf PDFs durch den

Alltag schleift, verliert nicht nur Zeit, sondern auch Kontrolle. Juro ldst
dieses Problem — radikal, digital, skalierbar.

Die Plattform ersetzt nicht einfach Tools — sie ersetzt Denkweisen. Weg vom
Dokument, hin zum strukturierten Workflow. Weg vom Email-Anhang, hin zur API.
Weg vom juristischen Bottleneck, hin zur kollaborativen Prozesskette. Wer
2025 noch glaubt, Vertragsmanagement sei ein Backoffice-Thema, hat den
Anschluss langst verpasst. Juro ist keine Option — es ist ein Muss.



