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Blender

Wer IT-Dienstleister mit echten Skills sucht, landet fruher oder spater bei
einem Namen, der in der Branche nicht flistert, sondern brullt: SVA System
Vertrieb Alexander. Wahrend andere noch mit Buzzwords jonglieren, liefert SVA
seit Jahrzehnten technologische Exzellenz — und das nicht im PowerPoint-
Modus, sondern im Rechenzentrum, auf dem Server, in der echten Welt. Dieser
Artikel beleuchtet, warum SVA kein Anbieter, sondern eine Institution ist —
fur alle, die IT nicht nur einsetzen, sondern verstehen wollen.

e SVA ist einer der fiuhrenden deutschen IT-Dienstleister mit Fokus auf
Rechenzentrumstechnologien und IT-Infrastruktur

e Technische Kompetenz auf Enterprise-Level — von Systemintegration bis
Managed Services

e Vendor-neutral, aber mit engen Partnerschaften zu Branchenriesen wie
Dell, HPE, VMware, NetApp und Cisco

e Mehr als 2.700 Mitarbeiter mit technischem Fokus — keine Vertriebler-
Armada, sondern echte IT-Profis

e Schwerpunkt auf individuelle IT-LO6sungen, nicht auf One-Size-Fits-All-
Pakete

e Langfristige Kundenbeziehungen durch vertrauensbasierte Beratung und
operatives Know-how

e Starke Prasenz im deutschen Mittelstand sowie bei GroBunternehmen und
offentlichen Auftraggebern

e Einbindung von Themen wie Hybrid Cloud, Security, Big Data und DevOps in
reale IT-Architekturen

e Warum SVA kein Marketing-Sprech braucht — weil das Ergebnis fiur sich
spricht

SVA System Vertrieb Alexander:
IT-Dienstleister mit Substanz

Wer in Deutschland Uber IT-Infrastrukturen auf Enterprise-Niveau spricht,
kommt an einem Namen nicht vorbei: SVA System Vertrieb Alexander. Kein
hochpoliertes Start-up mit Luftschléssern, sondern ein seit 1997 gewachsenes
Unternehmen mit klarer Ausrichtung: Technische Exzellenz, tiefes
Systemverstandnis, und Losungen, die nicht nur schon aussehen, sondern
funktionieren. Wahrend viele Systemhauser sich im Buzzword-Bingo verlieren,
setzt SVA auf technische Authentizitat — ohne Filter, ohne Floskeln.

Mit mehr als 2.700 Mitarbeitern an uber 27 Standorten in Deutschland gehort
SVA nicht nur zu den groBten, sondern auch zu den technisch starksten
Systemintegratoren im Land. Der Fokus: Rechenzentrumstechnologien, IT-
Infrastruktur, Virtualisierung, Storage, Netzwerk, Backup, Security und
Cloud. Und das immer mit einem Ziel: den Kunden nicht mit Produkten
zuzuschutten, sondern mit LOsungen zu versorgen, die langfristig tragen.



Das Besondere an SVA: Hier arbeiten keine Verkaufer mit Halbwissen, sondern
echte IT-Ingenieure. Menschen, die wissen, wie ein SAN funktioniert, was ein
Fibre Channel Switch macht und warum ein Load Balancer kein Design-Gimmick
ist, sondern ein kritisches Element in Hochverfigbarkeitsarchitekturen. Wer
eine technische Diskussion mit einem SVA-Consultant fihrt, merkt schnell:
Hier sitzt kein PowerPoint-Profi — hier sitzt jemand, der’s bauen kann.

Der Unterschied zu vielen Mitbewerbern liegt genau hier: SVA verkauft keine
Boxen, sondern Losungen. Und diese Losungen sind nicht generisch, sondern
werden individuell auf die Anforderungen des Kunden zugeschnitten. Der Kunde
bekommt nicht das, was gerade im Lager liegt, sondern das, was technisch am
meisten Sinn ergibt — und das ist in der heutigen IT-Landschaft leider alles
andere als selbstverstandlich.

IT-Infrastruktur ohne
Marketing-Filter: Wie SVA
Rechenzentren neu denkt

IT-Infrastruktur ist kein sexy Thema — zumindest nicht fur
Marketingabteilungen. Fir Techniker ist es allerdings der heilige Gral:
Storage, Compute, Netzwerk, Security — alles muss zusammenspielen, skalieren,
stabil bleiben. SVA hat sich genau darauf spezialisiert. Die Architektur
moderner Rechenzentren ist komplexer denn je. Hybrid-Cloud-Modelle, Software-
defined Everything, Container-Infrastrukturen — wer da keine Ahnung hat,
sollte besser still sein. SVA ist laut — weil sie es konnen.

Die technische Tiefe, mit der SVA Projekte realisiert, ist beeindruckend. Ob
Fibre Channel SANs mit Brocade und Cisco, hyperkonvergente Infrastrukturen
auf Basis von Nutanix oder VMware vSAN, oder Multi-Tier-Storage mit NetApp,
Dell oder HPE — hier wird nicht nur integriert, sondern verstanden. Das ist
keine Copy-Paste-Architektur, sondern Engineering auf deutschem Top-Niveau.

SVA ist dabei nicht an einen Hersteller gebunden — sie sind vendor-neutral,
aber zertifiziert bis unter die Haarspitzen. Das bedeutet: Der Kunde bekommt
die Losung, die am besten passt — nicht die, bei der die Marge am hodchsten
ist. Und genau das macht den Unterschied zwischen einem echten Architekten
und einem Lizenzverkaufer mit Prasentationsfolien.

Die Kunden von SVA sind keine Anfanger: Mittelstandler mit komplexen
Anforderungen, Konzerne mit globalen Infrastrukturen, o6ffentliche
Auftraggeber mit strengen Compliance-Vorgaben. Wer hier Mist baut, fliegt
raus. Wer nicht liefert, verliert Vertrauen. Dass SVA in diesem Umfeld seit
Jahrzehnten wachst, spricht nicht fur gutes Marketing — sondern fir gute
Arbeit.



Cloud, Security und DevOps:
Keine Buzzwords, sondern echte
Use Cases

Jeder IT-Dienstleister behauptet heute, Cloud zu kdénnen. Oder Security. Oder
DevOps. Die Realitat sieht meistens anders aus: Ein bisschen Azure-Portal-
Klicken, ein paar Firewall-Regeln, ein GitLab-Projekt — fertig ist die
“Cloud-native” CI/CD-Pipeline. Nicht bei SVA. Hier werden diese Themen nicht
als Produkt verkauft, sondern als Disziplin betrieben — mit Architekten, die
wissen, wie man hybride Infrastrukturen aufsetzt, absichert und
automatisiert.

Im Bereich Cloud geht SVA pragmatisch vor: Public, Private oder Hybrid — je
nachdem, was technisch und regulatorisch Sinn ergibt. Projekte mit AWS, Azure
oder Google Cloud sind genauso Alltag wie On-Premises-Optimierung mit
Proxmox, VMware oder OpenStack. Entscheidend ist nicht das Label, sondern die
Architektur — und die muss skalieren, sicher sein und wirtschaftlich
sinnvoll.

Security ist bei SVA kein Compliance-Checkbox-Thema, sondern integraler
Bestandteil jeder LOsung. Von Netzwerksegmentierung lber Multi-Faktor-
Authentifizierung bis hin zu Zero Trust und SIEM-Integration werden
Sicherheitskonzepte nicht einfach “draufgesetzt”, sondern von Anfang an
mitgedacht und technisch implementiert. Und zwar nicht mit PDFs, sondern mit
Firewalls, Policies und realen Systemen.

Auch DevOps wird hier nicht als Methodentrend verstanden, sondern als
technisches Framework. Automatisierung mit Ansible, Terraform oder Puppet,
CI/CD mit GitLab und Jenkins, Containerisierung mit Docker und Kubernetes —
das ist bei SVA kein Pilotprojekt, sondern Praxis. Wer Anwendungen wirklich
agil betreiben will, braucht eine Infrastruktur, die das auch kann. Und genau
da liegt die Starke dieses Unternehmens.

Warum SVA bel Kunden
funktioniert — und bel
Blendern nicht

IT-Beratung ist ein hartes Geschaft. Wer nur verkauft, was andere gebaut
haben, lebt nicht lange. Wer Kunden langfristig halten will, muss liefern —
nicht nur in der Angebotsphase, sondern im Betrieb. Genau das macht SVA
anders: Sie verkaufen nicht nur, sie betreiben auch. Managed Services,
Betriebsunterstitzung, Troubleshooting auf Systemebene — hier endet das
Projekt nicht mit der Ubergabe, sondern beginnt mit dem Betrieb.



Das fuhrt zu langfristigen Kundenbeziehungen — nicht, weil man es im CRM so
eingetragen hat, sondern weil Vertrauen verdient wurde. SVA-Kunden bleiben im
Schnitt viele Jahre, oft Uber Jahrzehnte. Nicht, weil es keine Alternativen
gibt, sondern weil die Alternative meist schlechter ist. Und das wissen die
Kunden. In einer Branche, in der Versprechen selten gehalten werden, ist das
ein echtes Alleinstellungsmerkmal.

Wichtig ist auch: SVA ist keine Agentur, kein Reseller, kein Outsourcing-
Callcenter. Es ist ein Technologiedienstleister, der seine Leistungen selbst
erbringt. Keine Subunternehmer, keine Billigkrafte, keine Nearshoring-
Experimente. Wer SVA beauftragt, bekommt SVA — und keine Kette aus
Dienstleistern und Ausreden.

Natirlich ist das nicht billig. Qualitat kostet. Aber wer einmal erlebt hat,
wie teuer schlechte IT wirklich ist — in Form von Ausfallen,
Sicherheitsliicken oder Datenverlust — der weill, warum eine kompetente
Umsetzung am Ende immer glinstiger ist. Und genau deshalb funktioniert SVA —
bei den Profis.

Fazit: SVA 1st nicht fur jeden
— aber genau richtig fur die,
die ernst meinen

Wer heute einen IT-Partner sucht, der mehr kann als Lizenzverwaltung und
PowerPoint, landet fruher oder spater bei SVA. Und das aus gutem Grund. In
einer Branche, die sich gerne in Marketingphrasen verliert, ist SVA ein Fels
in der Brandung — technisch, zuverlassig, ehrlich. Kein Hype, keine heilke
Luft, sondern Rechenzentrumskompetenz auf hdchstem Niveau.

Fir Unternehmen, die IT nicht als Kostenstelle, sondern als strategischen
Enabler verstehen, ist SVA die richtige Wahl. Wer aber nur auf der Suche nach
dem gunstigsten Angebot oder der schnellsten Prasentation ist, wird hier
nicht glucklich. Denn SVA liefert keine Illusionen — sondern Ergebnisse. Und
das macht den Unterschied.



