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Automatisierung 1m
Marketing

Marketing-Automation klingt fir viele nach Buzzword-Bingo und uUberteuerten
SaaS-Tools mit zu vielen Funktionen und zu wenig ROI. Aber dann kommt
Pipedream — ein Tool, das aussieht wie ein Hacker-Spielplatz, aber in
Wahrheit die Automatisierungs-LOosung der Zukunft ist. Es ist leicht, brutal
flexibel und genau das, was dein Tech-Stack gebraucht hat, ohne dass du’s
wusstest. Zeit, aufzuwachen: Willkommen in der Ara der Marketing-
Automatisierung auf Enterprise-Level — ohne Enterprise-Preisschild.

e Pipedream ist eine serverlose Integrations- und
Automatisierungsplattform mit Fokus auf APIs und Events

e Es verbindet lber 1.000 Dienste — von HubSpot Uber Slack bis hin zu
deinen eigenen Webhooks

e Entwicklerfreundlich durch native JavaScript/Node.js-Unterstitzung und
modulare Architektur

e Ideal fur Marketing-Automation, Data-Pipelines, Lead-Prozesse und Cross-
Channel-Kommunikation

e Bietet eine echte Alternative zu Zapier, Make und Co — mit mehr
Kontrolle und weniger UI-Klickerei

e Perfekt fur Growth Hacker, Tech-Marketer und Entwickler mit Marketing-
Fokus

e Mit OAuth, Triggern, Cronjobs und Realtime-Logs fur anspruchsvolle
Automatisierungs-Workflows

e Kein Vendor-Lock-in: Pipedream nutzt offene Standards und lasst dir die
volle Datenkontrolle

e Integriert sich nahtlos in GitHub, CI/CD-Pipelines und moderne DevOps-
Workflows

e Ein Tool fur 2024 — fur Marketer mit technischem Anspruch, nicht far
Klicki-Bunti-Automatisierer

Was 1st Pipedream? API-
Automatisierung trifft auf
pragmatischen Wahnsinn

Pipedream ist kein weiteres No-Code-UI-Tool fiir Marketing-Automatisierung a
la Zapier oder Make. Es ist eine serverlose Integrationsplattform, die es
erlaubt, Events aus beliebigen Quellen zu empfangen, zu verarbeiten und
darauf zu reagieren — mit echtem Code. JavaScript, Node.js, Python, Go — du
hast die Wahl. Anders gesagt: Wenn Zapier eine PowerPoint-Prasentation ist,
dann ist Pipedream ein Terminal mit Superkraften.

Die Plattform erlaubt es dir, sogenannte Workflows zu bauen — das sind Event-



basierte Pipelines, die aus Triggern, Code-Schritten und Integrationen
bestehen. Trigger koénnen HTTP-Requests, Cronjobs, Webhooks oder Events aus
Drittdiensten sein. Jeder Schritt im Workflow kann als Code geschrieben
werden oder auf vorgefertigte Komponenten zurickgreifen. Damit bist du nicht
auf vordefinierte Aktionen beschrankt, sondern kannst jede API aufrufen, die
du willst.

Und das Beste: Pipedream hostet alles fur dich. Kein Server, keine
Infrastruktur, keine Deployments. Du schreibst deinen Code in der Web-IDE,
testest ihn live, speicherst den Workflow — fertig. Serverless done right.
Fir Entwickler ist das ein Traum. Fur Marketer, die mehr wollen als einfache
Trigger-Action-Logik, ist es der heilige Gral.

Die API-Okonomie lebt davon, dass Daten flieBen. Pipedream ist der Router,
der sie sinnvoll verbindet. Ob du Leads aus Typeform direkt in dein CRM
pushen willst, Slack-Nachrichten aus HubSpot-Anderungen triggerst oder Daten
aus Google Sheets in Echtzeit analysierst — Pipedream liefert. Ohne
Schnickschnack. Ohne Limitierungen. Mit maximaler Flexibilitat.

Warum Pipedream das bessere
Zaplier fur Tech-Marketer 1ist

Zapier hat seine Berechtigung — fur einfache Use-Cases. Doch sobald deine
Anforderungen komplexer werden, stoft Zapier an Grenzen: unflexible UI,
eingeschrankte Custom-Code-Optionen, eingeschrankte API-Kompatibilitat,
fehlende Logs und Debugging. Pipedream hingegen ist eine Plattform von
Entwicklern fir Entwickler — und genau deshalb auch fir smarte Marketer so
wertvoll. Hier bekommst du Kontrolle zurick.

Jeder Schritt in einem Pipedream-Workflow ist ein echtes Node.js-Modul. Du
kannst HTTP-Requests per Axios oder Fetch senden, mit Umgebungsvariablen
arbeiten, Datenbanken anbinden oder Third-Party-SDKs nutzen. Und das alles in
einem Workflow, der vollstandig versioniert, dokumentiert und transparent
ist.

Das bedeutet: Kein Copy-Paste von API-Keys in fragwurdige UIs. Kein “mal
schauen, ob dieser Zap heute funktioniert”. Stattdessen bekommst du Logs,
Error-Handling, Retry-Strategien, dedizierte Queues und das gute Gefuhl, dass
du weifRt, was dein Automatisierungs-Tool im Hintergrund wirklich macht.

Fur Growth-Marketer, die SQL, APIs und Webhooks nicht nur buchstabieren,
sondern verstehen, ist Pipedream ein Gamechanger. Die Plattform ist nicht nur
ein Tool, sondern eine Automatisierungs-Engine, die sich nahtlos in deinen
Tech-Stack integriert — sei es uber REST, GraphQL, WebSockets oder Custom
SDKs.

Und ja, Pipedream hat auch eine UI — aber sie ist da, um den Workflow zu
visualisieren, nicht um technische Limitierungen zu kaschieren. Hier wird
Automatisierung nicht hinter bunten Icons versteckt, sondern sichtbar
gemacht. Und das ist genau das, was moderne Marketing-Teams brauchen.



Marketing-Automatisierung mit
Pipedream: So funktioniert’s
in der Praxis

Die Theorie klingt gut, aber wie sieht ein typischer Marketing-Workflow mit
Pipedream aus? Hier ein Beispiel: Ein neuer Lead fillt ein Formular auf
deiner Website aus (z. B. via Typeform oder ein eigenes HTML5-Formular).
Dieses Formular sendet via Webhook ein Event an Pipedream. Pipedream empfangt
das Event, extrahiert die Daten, pruft sie auf Vollstandigkeit, enriches sie
mit einem Third-Party-Dienst wie Clearbit und sendet den Lead anschlielend an
dein CRM (z. B. HubSpot oder Salesforce). Gleichzeitig wird eine Slack-
Nachricht an dein Sales-Team gepusht. Und das alles in unter 500 ms.

So ein Workflow besteht in Pipedream aus:

e HTTP/Webhook-Trigger

1-2 Code-Schritte zur Datenverarbeitung

1 API-Call zur Datenanreicherung

1 API-Call zur Lead-Ubertragung ins CRM

1 Slack-Komponente flir Realtime-Benachrichtigung

Alle Schritte kannst du debuggen, loggen und individuell anpassen. Du willst
Leads nur weiterleiten, wenn sie aus bestimmten Landern kommen? Kein Problem.
Du willst ein Scoring-Modell integrieren? Einfach als zusatzlichen Code-Step.
Du willst Leads in einem BigQuery-Datensatz speichern? Ein Zeiler mit der
BigQuery-API.

Mit Pipedream kannst du auch auf Events in Echtzeit reagieren: Wenn dein
Newsletter-Tool meldet, dass ein Empfanger bounced, kannst du automatisiert
einen Slack-Alert auslosen, den Kontakt in deinem CRM auf “ungultig” setzen
und die E-Mail aus deiner nachsten Kampagne ausschliefen — ohne dass ein
Mensch eingreifen muss. Willkommen im automatisierten Marketing 2.0.

Die technischen Superkrafte
von Pipedream — und warum sie
fur Marketer relevant sind

Pipedream ist nicht nur ein Tool — es ist eine Plattform mit einer
Architektur, die fir moderne API-zentrierte Systeme gebaut wurde. Und genau
deshalb ist sie flir Tech-Marketer so interessant. Hier sind einige Features,
die Pipedream zur Waffe flr datengetriebenes Marketing machen:

e Native JavaScript/Node.js-Unterstitzung: Du kannst alles tun, was du mit
Node.js tun kannst — inklusive Zugriff auf NPM-Module,



Umgebungsvariablen, Dateisysteme und mehr.

e QAuth 2.0-Flows: Pipedream unterstitzt eigene OAuth-Integrationen —
ideal, wenn du eigene APIs oder Services integrieren willst.

e Cronjobs & Scheduled Workflows: Marketing-Kampagnen kdnnen zeitgesteuert
laufen — taglich, wochentlich oder in beliebigen Intervallen.

e Realtime-Logging & Monitoring: Jeder Workflow kann live Uberwacht werden
— inklusive Error-Tracking, Performance-Statistiken und Retry-Logs.

e Versionierung & GitHub-Integration: Workflows koénnen versioniert und in
Repositories gespeichert werden — ideal flir Teams mit DevOps-Mentalitat.

Zusatzlich kannst du Secrets wie API-Keys sicher verwalten, eigene
Komponenten bauen oder bestehende Komponenten forken und modifizieren —
direkt im Browser. Fur datengetriebenes Marketing 6ffnet das vollig neue
Turen: Du kannst A/B-Test-Daten in Echtzeit analysieren, Webhooks aus
Facebook Ads verarbeiten oder Kampagnen-Daten an ein Analytics-System pushen
— alles mit wenigen Zeilen Code.

Und das Beste: Du musst keine Infrastruktur betreiben. Kein AWS Lambda, kein
Heroku, kein Docker. Pipedream ubernimmt das Hosting, die Skalierung und die
Sicherheit fir dich. Das spart nicht nur Geld, sondern auch Nerven.

Fazit: Pipedream 1st keiln
Spielzeug — es 1ist ein Power-
Tool fur smarte Marketer

Wer im Jahr 2024 noch glaubt, dass Marketing-Automatisierung aus “Wenn dies,
dann das”-Logik besteht, hat das Spiel nicht verstanden. Pipedream zeigt, wie
Automatisierung heute funktioniert: API-first, serverless, skriptbar und
vollstandig kontrollierbar. Kein UI-Gefrickel, keine Limitierungen durch Out-
of-the-box-Integrationen — sondern echte Macht Uber deinen Datenfluss.

Wenn du Marketing mit einem technischen Mindset betreibst, ist Pipedream dein
neues Lieblingswerkzeug. Du kannst Prozesse automatisieren, Datenflusse
orchestrieren, Events in Echtzeit verarbeiten — und das alles mit einem Tool,
das sich wie ein Framework anfihlt, aber in der Cloud lauft. Willkommen bei
der Automatisierung, die nicht aussieht wie Clickbait-Marketing, sondern wie
Engineering. Willkommen bei Pipedream.



