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digitalen Banking-
Business
Vergiss alles, was du über langweilige Banken, verstaubte Filialen und graue
Anzüge denkst. Die Solaris Bank macht seit Jahren klar: Wer im digitalen
Banking-Business mitspielen will, braucht mehr als nur ein hübsches Frontend
und ein paar schicke Apps. Hier geht es um APIs, Embedded Finance,
regulatorische Highspeed-Kunststücke und radikale Plattform-Modelle. In
diesem Artikel bekommst du die schonungslose Analyse hinter dem Hype –
inklusive aller technologischen, regulatorischen und strategischen Aspekte,
die Solaris zur Benchmark für digitales Banking in Europa gemacht haben.
Bereit für die schmutzige Wahrheit aus der Maschinenraum-Perspektive?

Was die Solaris Bank wirklich ist – und warum sie das klassische
Bankenmodell zerlegt.
Wie Banking-as-a-Service (BaaS) funktioniert und warum APIs der neue
Goldstandard sind.
Welche technologischen Innovationen Solaris im digitalen Banking-
Business vorantreibt.
Embedded Finance: Wie Marken Banking-Services in ihre Produkte einbauen
– powered by Solaris.
Regulatorische Herausforderungen: Warum Compliance und KYC bei Solaris
Chefsache sind.
Die wichtigsten Use Cases für Unternehmen, FinTechs und digitale
Plattformen.
Wettbewerb, Partnerschaften, Plattform-Strategien: Wer kopiert Solaris
und wer wird abgehängt?
Risiken, Skalierungshürden und der Drahtseilakt zwischen Innovation und
Regulierung.
Eine Schritt-für-Schritt-Checkliste: So gelingt der Einstieg ins BaaS-
Banking mit Solaris.
Fazit: Warum Solaris das digitale Banking-Business 2025 (und darüber
hinaus) prägt.

Vergiss die Mär vom hippen Challenger-Bank-Startup, das mit einer netten App
die Welt rettet. Die digitale Revolution im Banking-Business wird längst im
Backend ausgetragen – und dort setzt Solaris Maßstäbe. Wer verstehen will,
wie Banking-as-a-Service die Finanzindustrie umkrempelt, warum APIs heute
wichtiger sind als Filialen, und wie Embedded Finance die
Wertschöpfungsketten zerlegt, kommt an Solaris nicht vorbei. Hier wird nicht
diskutiert, sondern geliefert: mit hochskalierbaren Plattformen,
kompromissloser Compliance und einer Geschwindigkeit, an der klassische
Banken zerschellen. Willkommen im Maschinenraum des digitalen Banking-
Business. Willkommen bei Solaris.



Solaris Bank: Definition,
Plattform-Architektur und der
Bruch mit dem klassischen
Bankmodell
Die Solaris Bank ist keine Bank im traditionellen Sinne. Sie ist eine voll
lizenzierte, technologiegetriebene Plattform, die Banking-as-a-Service (BaaS)
für Unternehmen, FinTechs und digitale Brands bereitstellt. Das Modell:
Solaris stellt via API sämtliche Kernbankfunktionen bereit – von Kontoführung
über Karten bis hin zu KYC (Know Your Customer) und Kreditvergabe. Der Clou:
Die Endkundenschnittstelle bleibt in der Hand des Partners, Solaris agiert
als regulatorischer, technologischer und operativer Backbone.

Plattform-Architektur ist bei Solaris kein Buzzword, sondern Grundlage des
Geschäftsmodells. Die gesamte Infrastruktur ist API-first gebaut, modular und
mandantenfähig. Jedes Feature – egal ob Konto, Karte, Identitätsprüfung oder
Zahlungsverkehr – ist als Service einzeln ansteuerbar, skalierbar und
kombinierbar. Damit wird Solaris zur “Bank im Hintergrund”, die Unternehmen
in ihre eigenen Produkte und Prozesse nahtlos integrieren können.

Im Gegensatz zum klassischen Bankenmodell, das auf proprietären
Kernbankensystemen, monolithischen Strukturen und analogen Prozessen basiert,
setzt Solaris radikal auf Cloud-Native-Technologien, Microservices und
vollständige Automatisierung. Die Plattform läuft auf Multi-Cloud-Setups,
nutzt Containerisierung (Docker, Kubernetes), CI/CD-Pipelines und ein
striktes API-Gateway-Management. Das Ergebnis: Releases in Tagen statt
Monaten, Mandantenfähigkeit auf Enterprise-Niveau und eine Time-to-Market,
von der traditionelle Banken nur träumen können.

Diese Architektur zerlegt das klassische Bankgeschäft auf technischer Ebene.
Das Frontend – die User Experience – wird von den Partnern kontrolliert,
während Solaris das regulierte Backend zuverlässig liefert. Das macht die
Solaris Bank zum Innovationstreiber im digitalen Banking-Business – mit einer
Plattform, die Geschwindigkeit, Skalierbarkeit und regulatorische Sicherheit
in einer bisher unerreichten Kombination bietet.

Banking-as-a-Service und APIs:
Wie Solaris das digitale



Banking-Business neu erfindet
Banking-as-a-Service (BaaS) ist mehr als ein Trend – es ist das
Betriebssystem der neuen Finanzindustrie. Solaris hat diesen Markt in Europa
maßgeblich geprägt. Das Prinzip: Unternehmen – von FinTechs über Mobility-
Startups bis zu E-Commerce-Riesen – integrieren Banking-Funktionen direkt per
API in ihre Produkte. Solaris liefert dabei die gesamte bankregulatorische
Infrastruktur, inklusive Lizenz, Kernbankfunktionen und Compliance-Framework.

Die zentrale Innovation: APIs. Jede Funktion – sei es Kontoeröffnung,
Kartenausgabe, Zahlungsverkehr oder Identitätsprüfung – wird über
standardisierte, dokumentierte Schnittstellen bereitgestellt. Das ermöglicht
eine bisher ungeahnte Geschwindigkeit und Flexibilität bei der Integration.
Unternehmen können in wenigen Wochen eigene Finanzprodukte bauen, ohne selbst
eine Banklizenz zu benötigen oder sich mit regulatorischen Albträumen
herumzuplagen.

Für Entwickler und Produktmanager ist das ein Paradigmenwechsel. Statt
monolithische Kernbankensysteme anzubinden, reichen heute ein paar API-Calls,
um ein vollständiges Banking-Produkt zu launchen. Solaris liefert
umfangreiche Sandbox-Umgebungen, SDKs, Webhooks und Monitoring-Tools, um
Integration, Testing und Betrieb zu automatisieren. Besonders wichtig: Die
APIs sind hochverfügbar, versioniert und mit granularen Berechtigungen
abgesichert. Sicherheitsstandards wie OAuth 2.0, TLS-Verschlüsselung und
Audit Logs sind Pflichtprogramm.

Banking-as-a-Service mit Solaris ist mehr als nur Technologie. Es ist ein
Plattform-Ökosystem. Partner erhalten Zugang zu einem Marktplatz weiterer
Services – von Embedded Insurance bis hin zu Wealth Management – alles
orchestriert über dieselbe API-Logik. Damit beschleunigt Solaris nicht nur
die Produktentwicklung, sondern verschiebt auch die Wertschöpfungsketten im
Banking-Business.

Embedded Finance: Wie Solaris
Banking in jedes digitale
Produkt bringt
Der Begriff Embedded Finance ist das neue Buzzword der Finanzbranche – und
Solaris ist das Poster Child für diese Disruption. Embedded Finance bedeutet,
dass Finanzdienstleistungen nahtlos in nicht-finanzielle Produkte,
Plattformen und Customer Journeys eingebettet werden. Beispiel: Der Mobility-
Anbieter, der seinen Kunden direkt in der App ein Konto, eine Kreditkarte
oder eine Versicherung anbietet – alles powered by Solaris, aber unsichtbar
für den Endkunden.

Die technologische Basis: modularisierte API-Services, die sich flexibel in
jede Customer Journey integrieren lassen. Solaris liefert von der



Identitätsprüfung (KYC), über die Kontoeröffnung, Karten-Ausgabe,
Zahlungsabwicklung bis hin zu Krediten alles als White-Label-Lösung.
Unternehmen können so eigene Finanzprodukte launchen, ohne regulatorische
oder technologische Hürden – während die Solaris Bank die Compliance, Lizenz
und technologische Exzellenz garantiert.

Das revolutioniert das Banking-Business fundamental. Banking wird zum
Feature, nicht zum Produkt. Der Endkunde nimmt die Solaris Bank in vielen
Fällen gar nicht mehr wahr – die Marke tritt in den Hintergrund, die
Funktionalität steht im Vordergrund. Für Unternehmen ergeben sich so massive
Cross- und Upselling-Potenziale, höhere Kundenbindung und völlig neue
Geschäftsmodelle. Für Solaris ist Embedded Finance der ultimative
Skalierungshebel – jeder neue Partner bringt neue Endkunden auf die
Plattform, ohne dass Solaris selbst ins Frontend-Geschäft einsteigen muss.

Für Entwickler und Tech-Teams ist Embedded Finance mit Solaris ein Dream-
Case: Die gesamte Komplexität von Banking – von AML (Anti-Money Laundering)
über KYC bis zu Zahlungsregulierungen – wird im Hintergrund gemanagt. Die
Integration erfolgt per RESTful API, mit hoher Verfügbarkeit und garantierten
SLAs. Das macht Solaris zur ersten Adresse für jede Plattform, die
Finanzservices “einfach so” einbauen will.

Regulierung, Compliance und
KYC: Warum Solaris im
digitalen Banking-Business den
Standard setzt
Im digitalen Banking-Business ist Regulierung kein Nebenschauplatz. Sie ist
das Spielfeld. Solaris besitzt eine vollwertige deutsche Banklizenz und
unterliegt damit den strengsten regulatorischen Anforderungen Europas (BaFin,
KWG, PSD2, EBA-Leitlinien etc.). Was viele FinTechs als Innovationsbremse
empfinden, macht Solaris zum Vertrauensanker für Partner und Endkunden.

Compliance ist bei Solaris Chefsache und wird nicht an Dritte ausgelagert.
Das Unternehmen betreibt eigene KYC-Prozesse (VideoIdent, eID, BankIdent
etc.), ein umfassendes AML-Framework und automatisierte Monitoring-Systeme
zur Betrugserkennung. Alle Prozesse sind API-gestützt, dokumentiert und
revisionssicher. Für Partner bedeutet das maximale Sicherheit ohne
Compliance-Overhead.

Technologisch setzt Solaris auf ein mehrschichtiges Security- und Monitoring-
Konzept: Multi-Faktor-Authentifizierung, kontinuierliche Penetration-Tests,
Echtzeit-Logging und automatische Alerts für Anomalien. Die Plattform ist
vollständig GDPR-konform, unterstützt Datenlokalisierung und bietet
Mandantenfähigkeit auf regulatorischem Niveau. Die vollständige
Auditierbarkeit der Prozesse ist für Enterprise-Partner Pflicht – und bei



Solaris Standard.

Besonders herausfordernd ist die Skalierung von Compliance-Prozessen. Bei
Tausenden neuer Endkunden pro Tag sind manuelle Prüfprozesse keine Option.
Solaris setzt daher auf Machine-Learning-gestützte KYC-Prüfungen,
regelbasierte AML-Checks und kontinuierliche Prozessautomatisierung. Das
Ergebnis: Sicherheit und Geschwindigkeit – ein Spagat, an dem viele Banken
scheitern, den Solaris aber zur Perfektion getrieben hat.

Wettbewerb, Plattform-
Strategien und die Risiken im
digitalen Banking-Business
Solaris ist längst nicht mehr allein auf dem Spielfeld. Wettbewerber wie
Raisin Bank, Mambu oder Treezor versuchen, das Erfolgsmodell zu kopieren.
Doch die technische Plattform, die regulatorische Tiefe und die
Geschwindigkeit von Solaris sind in Europa nach wie vor Benchmark. Der
Unterschied: Solaris vereint Plattform, Lizenz und Compliance in einer Hand –
die meisten Wettbewerber müssen sich für ein oder mehrere dieser Elemente auf
Partner verlassen.

Die Plattform-Strategie von Solaris ist radikal: Statt eigene Endkunden zu
gewinnen, werden Partner und Plattformen als Multiplikatoren gewonnen. Das
Geschäftsmodell skaliert exponentiell – jeder neue Partner bringt neue Nutzer
und Use Cases. Allerdings entstehen daraus auch Risiken. Je mehr Mandanten
und Schnittstellen, desto komplexer wird das API-Management, das Monitoring
und die Compliance. Skalierung ist kein reines Traffic-Problem, sondern
betrifft Security, Regulatorik und Betriebsstabilität gleichermaßen.

Ein weiteres Risiko: Die Abhängigkeit vom regulatorischen Umfeld. Jede neue
PSD2-Richtlinie, jede Anpassung der BaFin oder EBA kann massive Anpassungen
der Plattform erfordern. Hier zahlt sich die technologische Modularität von
Solaris aus – APIs und Prozesse können einzeln angepasst werden, ohne das
Gesamtsystem zu gefährden. Trotzdem bleibt die Innovationsgeschwindigkeit
immer auch an regulatorische Genehmigungen und Prozesse gebunden.

Der Markt für Banking-as-a-Service ist inzwischen heiß umkämpft. Wer zu spät
auf Plattformen wie Solaris setzt, riskiert, von der nächsten
Disruptionswelle überrollt zu werden. Gleichzeitig sind Einstiegshürden hoch:
Nicht jede Plattform bietet die regulatorische Tiefe, die für echte
Skalierung nötig ist. Hier trennt sich die Spreu vom Weizen – und Solaris
bleibt der Maßstab.



Schritt-für-Schritt: Wie
Unternehmen mit Solaris in das
digitale Banking-Business
einsteigen

1. Business Case definieren
Klare Zielsetzung: Welche Banking-Services (Konto, Karte, Kredit, KYC)
sollen integriert werden?
2. API-Zugang beantragen
Registrierung im Solaris Partnerportal, Onboarding-Prozess starten,
Sandbox-Zugang erhalten.
3. Technische Integration planen
Auswahl der relevanten API-Module, Analyse der
Authentifizierungsmechanismen, Definition von Webhooks und Monitoring.
4. Compliance- und KYC-Prozesse abstimmen
Gemeinsame Abstimmung der KYC- und AML-Checks, Integration der
regulatorischen Anforderungen in den Onboarding-Prozess.
5. Produkt-Testing und Zertifizierung
Ausgiebige Tests in der Sandbox-Umgebung, technische und regulatorische
Abnahme durch Solaris.
6. Go-Live und Monitoring
Produktivschaltung, kontinuierliches Monitoring der Schnittstellen,
Einrichtung von Alerts und Reporting-Tools.

Wichtig: Der Einstieg ins digitale Banking-Business mit Solaris ist kein
Plug-and-Play. Die Integration erfordert technische Expertise, ein tiefes
Verständnis von API-Architekturen und regulatorischen Prozessen – aber genau
das ist der Grund, warum Solaris Partner auf Enterprise-Level gewinnen kann.

Fazit: Solaris Bank als
Innovationstreiber im
digitalen Banking-Business
Die Solaris Bank ist kein nettes FinTech, sondern der Motor der
Digitalisierung im europäischen Banking-Business. Mit einer radikal offenen
Plattform, kompromissloser Compliance und technologischer Exzellenz hat
Solaris das Banking-as-a-Service-Modell salonfähig gemacht – und die
Spielregeln der Branche neu definiert. APIs, Embedded Finance und
regulatorische Intelligenz sind hier keine Buzzwords, sondern gelebte
Realität.

Wer 2025 im digitalen Banking-Business bestehen will, kommt an Solaris nicht



vorbei. Die Plattform hat bewiesen, dass Geschwindigkeit, Skalierbarkeit und
regulatorische Sicherheit kein Widerspruch sind. Unternehmen, die jetzt auf
Solaris und Banking-as-a-Service setzen, sichern sich nicht nur einen
technologischen Vorsprung – sie profitieren von einer Plattform, die
Innovation, Compliance und User Experience auf Enterprise-Niveau vereint. Der
Rest? Wird vom Markt aussortiert. Willkommen in der Zukunft des Banking-
Business. Willkommen bei Solaris.


