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SumUp: Clever bezahlen,
Umsatz smart steigern

Du willst deinen Umsatz steigern, aber kriegst beim Thema Zahlungen sofort
Zahnschmerzen? Dann wird es Zeit, SumUp kennenzulernen — das Schweizer
Taschenmesser der bargeldlosen Bezahlung. Hier kommt keine weichgespillte
Werbe-Floskel, sondern eine ehrliche Analyse, warum SumUp fir kleine
Unternehmen, Einzelhandler und smarte Dienstleister langst kein “Nice-to-
have” mehr ist, sondern ein strategisches Muss. Wer 2025 noch mit “Nur
Barzahlung” hantiert, kann sich gleich den digitalen Grabstein meilBeln
lassen.

e Was SumUp wirklich ist — und warum es mehr als nur ein Kartenleser ist
e Wie SumUp hilft, Umsatz zu steigern — durch optimierte Payment-Prozesse
e Welche Technologien und Gerate hinter SumUp stecken
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e Warum SumUp speziell fur kleine Unternehmen und Start-ups ein
Gamechanger ist

e Welche Gebuhrenstruktur SumUp nutzt — und wie transparent das wirklich
ist

e Wie SumUp sich im Vergleich zu PayPal Zettle, iZettle oder Square
schlagt

e Integration in Online-Shops, P0S-Systeme und Rechnungssoftware

e Best Practices und Fehler, die du beim Einsatz vermeiden solltest

e Warum Payment inzwischen ein Teil deiner Marketingstrategie ist

Was ist SumUp? Mobile Payment
als Umsatz-Booster

SumUp ist ein FinTech-Unternehmen, das sich auf mobile Zahlungsabwicklung
spezialisiert hat — und zwar fir genau die Unternehmen, die oft vom digitalen
Wandel abgehangt werden: kleine Einzelhandler, Cafés, Dienstleister,
Marktstande, Friseure oder Freelancer. Die Idee: Jeder soll Kartenzahlungen
akzeptieren konnen — ohne komplexe Vertrage, teure Terminals oder
Bankverhandlungen. Klingt gut? Ist es auch. Denn SumUp hat mit seinem Fokus
auf Einfachheit und Mobilitat eine Licke besetzt, die klassische Anbieter wie
Ingenico, Verifone oder die Sparkassen straflich ignoriert haben.

Technologisch basiert SumUp auf einem Mix aus Bluetooth-fahigen Kartenlesern,
einer App-basierten Kassenldsung und einer Cloud-Infrastruktur zur
Zahlungsabwicklung. Der Clou: Du brauchst keinen festen Standort, keine
Kabel, kein Kassensystem. Ein Smartphone oder Tablet reicht. Damit ist SumUp
nicht nur ein Payment-Anbieter, sondern ein Enabler — besonders fur mobile
Geschaftsmodelle, Pop-up-Stores oder hybride Verkaufskonzepte.

Und ja, SumUp ist mehr als nur ein Kartenleser: Es bietet Rechnungsstellung,
Online-Bezahllinks, QR-Codes, eine eigene P0S-Software und sogar E-Commerce-
Integrationen. Wer SumUp reduziert auf “Kreditkarte durchziehen”, hat das
Konzept nicht verstanden. Es geht um Frictionless Payment — also Bezahlung
ohne Reibungsverluste. Und genau das ist heute ein echter Umsatzfaktor.

Einzelhandler, die SumUp einsetzen, berichten von Umsatzsteigerungen zwischen
10 % und 30 % — einfach, weil Kunden spontan mehr ausgeben, wenn sie nicht
durch Bargeld limitiert sind. Impulskaufe, Upselling und Zusatzverkaufe
funktionieren besser, wenn der Bezahlprozess frictionless ist. Und genau da
spielt SumUp seine technischen und psychologischen Starken aus.

Wie SumUp den Payment-Prozess
vereinfacht — und warum das



dein Umsatzmotor 1st

Geld verdienen ist eine Sache — Geld kassieren eine andere. Klingt banal, ist
aber Realitat: Viele kleine Unternehmen verlieren Umsatz, weil der
Bezahlprozess umstandlich, veraltet oder schlichtweg abschreckend ist. Ob es
die “Nur Bar”-Schilder sind, das fehleranfallige EC-Gerat oder die fehlende
Moglichkeit zur kontaktlosen Zahlung — jede Hirde kostet Umsatz. SumUp
eliminiert genau diese Hurden.

Der Ablauf ist simpel — und das ist auch die strategische Starke von SumUp:

e Kunde wahlt Produkt oder Dienstleistung.

e Du gibst den Betrag in die SumUp-App oder das P0S-System ein.

e Kunde zahlt per Karte, Smartphone (Apple Pay/Google Pay) oder QR-Code.
e Transaktion abgeschlossen, Beleg per E-Mail oder SMS.

Der gesamte Prozess dauert unter 10 Sekunden — und funktioniert Uberall mit
Netz. FUr mobile Geschaftsmodelle ist das ein Traum. Aber auch stationare
Handler profitieren: Denn je schneller der Checkout, desto mehr Kunden kannst
du bedienen — und desto weniger Kaufabbriche gibt es. Studien zeigen: Jeder
zusatzliche Klick oder Wartezeit im Bezahlprozess erhdht die Abbruchrate.
SumUp reduziert diese Friktionen auf null.

Und genau da entfaltet sich die Magie: Der Bezahlvorgang wird zum Teil der
Customer Experience — und nicht zum nervigen Pflichtteil am Ende. Wer das
verstanden hat, beginnt Payment als strategisches Tool zu begreifen — und
nicht als notwendiges Ubel.

Hardware, Software, API: Die
Tech-Basis von SumUp erklart

Hinter der simplen Nutzeroberflache von SumUp steckt ein ziemlich
ausgefeiltes technisches Okosystem. Die Hardware beginnt bei den Kartenlesern
— etwa dem SumUp Air, einem kompakten Gerat mit Bluetooth-Anbindung, das
kontaktlose Zahlungen uber NFC, Chip und Magnetstreifen unterstutzt. Fur
stationare Einsatze gibt es das SumUp Solo oder das POS-Terminal mit
Bondrucker. Alle Gerate sind EMV-zertifiziert, PCI-DSS-konform und regelmalig
OTA-updated. Sicherheit ist hier kein Add-on, sondern Core Feature.

Auf Softwareseite bietet SumUp mehrere LOosungen: die mobile App fur i0S und
Android, die SumUp P0OS-Software fur Tablets und eine Web-Oberflache zur
Verwaltung. Alle Transaktionen werden in Echtzeit synchronisiert,
Buchhaltungsdaten exportiert und steuerkonform gespeichert. Fur Entwickler
gibt es zusatzlich eine RESTful API, mit der sich SumUp direkt in Online-
Shops, Apps oder eigene P0S-Systeme integrieren lasst — inklusive SDKs fur
i0S und Android.

Besonders spannend: SumUp bietet auch Payment Links und QR-Codes an, mit
denen du auch ohne physischen Kontakt Zahlungen abwickeln kannst. Das ist



ideal fur Dienstleister, Selbststandige oder alle, die “on the go” verkaufen.
Und wer regelmdRig Rechnungen schreibt, kann das direkt im SumUp-Okosystem
tun — inklusive Mahnwesen und Zahlungstracking.

Das Ergebnis: Ein durchgangig digitales, modulares Zahlungssystem, das sich
an dein Geschaftsmodell anpasst — nicht umgekehrt. Und genau das
unterscheidet SumUp von den Dinosauriern der Payment-Branche.

Gebuhren, Transparenz und
Vergleich: Was kostet SumUp
wirklich?

Die Frage, die alle stellen: Was kostet mich das? Die Antwort: Deutlich
weniger, als du denkst — und vor allem: ohne versteckte Kosten. SumUp
arbeitet mit einem Pay-as-you-go-Modell, also keine Fixkosten, keine
Grundgebihr, keine Vertragsbindung. Du zahlst nur, wenn du auch wirklich
Umsatz machst.

Die Gebihrenstruktur sieht aktuell so aus:
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9 % pro EC-Kartenzahlung (girocard)
5 % fur Kreditkarten (Visa, Mastercard, Amex)
% fur Online-Zahlungen via Payment Link oder QR-Code

’

Das klingt auf den ersten Blick hoher als bei klassischen Anbietern. Aber:
Diese Anbieter verlangen oft monatliche Grundgebihren, Terminalmiete,
Transaktionspauschalen und Setup-Kosten. SumUp verzichtet auf all das. Die
Gebuhren sind fix, transparent und werden direkt vom Umsatz abgezogen. Du
bekommst den Restbetrag innerhalb von 1-2 Werktagen auf dein Konto Uberwiesen
— oder sofort Uber das SumUp-Geschaftskonto, falls du dieses nutzt.

Im Vergleich zu anderen Anbietern wie iZettle (PayPal Zettle), Square oder
myPOS punktet SumUp besonders durch seine Einfachheit und die geringe
Einstiegshirde. Kein Papierkram, kein Vertriebler, kein Abo. Einfach
registrieren, Gerat bestellen — fertig. Das macht es ideal fur Grunder,
Freelancer und alle, die keine Lust auf Burokratie haben.

Best Practices fur den Einsatz
von SumUp — und die haufigsten
Fehler

SumUp ist einfach — aber nicht idiotensicher. Wer das Maximum rausholen will,
sollte ein paar Dinge beachten. Denn auch hier gilt: Technik ist nur so gut
wie ihre Implementierung.



e Vermeide Funkldécher: SumUp funktioniert mobil — aber ohne Netz keine
Zahlung. Hotspot, LTE-Router oder Dual-SIM-Gerat sind Pflicht fiar mobile
Handler.

e Nutze das volle Okosystem: Viele nutzen nur den Kartenleser und
ignorieren die Rechnungsfunktion, Payment Links oder das POS-System.
Schade um das Potenzial.

e Schule dein Team: Nichts ist peinlicher als Kassierer, die nicht wissen,
wie das Gerat funktioniert. Eine 10-Minuten-Einweisung spart
Umsatzverluste.

e Integriere in dein Marketing: Bezahlarten gehdren auf Website,
Schaufenster und Flyer. Kunden lieben Klarheit.

e Vermeide versteckte Kosten: Manche Handler vergessen, dass
Kreditkartengebuhren hoher sind. Klare Kommunikation schutzt vor bdsen
Uberraschungen.

Richtig eingesetzt ist SumUp nicht nur ein Payment-Tool, sondern ein
Conversion-Booster. Der Schlissel liegt in der strategischen Nutzung — und
nicht im bloBen “Anschalten”.

Fazit: SumUp 1ist mehr als eiln
Kartenleser — es 1st ein
Umsatzmotor

SumUp ist kein Gadget fir hippe Start-ups — es ist ein ernstzunehmendes
Werkzeug flir alle, die verkaufen wollen. Und zwar schnell, einfach, mobil und
digital. In einer Welt, in der Kundenkontakt kurz und Kaufentscheidungen
spontan sind, entscheidet der Bezahlprozess Uber Umsatz oder Abbruch. SumUp
verwandelt diesen Moment in einen Wettbewerbsvorteil — durch Technologie,
Einfachheit und Skalierbarkeit.

Wer 2025 noch mit Bargeld-only hantiert oder seinen Kunden den Checkout
schwer macht, hat das Prinzip von Frictionless Business nicht verstanden.
SumUp ist kein Hype, sondern eine Antwort. Eine Antwort auf veraltete
Payment-Strukturen, auf Uberteuerte Anbieter und auf das Bedurfnis nach
smarter Abwicklung. Wer verkaufen will, muss kassieren konnen — effizient,
transparent und ohne Reibung. Genau das liefert SumUp. Und deshalb gehort es
in jedes digitale Setup, das den Namen verdient.



