wordpress plugin
newsletter

Category: Online-Marketing
geschrieben von Tobias Hager | 28. Januar 2026

@ WordPress.com Products + Features + Resources =

Build a web
build a mov

WordPress Plugin
Newsletter: Profi-Tipps
fur smarte Mailings

Du hast ein Newsletter-Plugin installiert, fihlst dich wie der Koénig der
Conversion-Welt — und trotzdem klickt niemand? Willkommen im Club der
enttauschten WordPress-Marketer. Denn ein Plugin allein macht noch lange
keine gute E-Mail-Marketing-Strategie. In diesem Artikel zeigen wir dir, wie
du mit WordPress-Newsletter-Plugins nicht nur irgendwas verschickst, sondern
Kampagnen baust, die konvertieren. Technisch, strategisch, messbar — und
garantiert nicht 08/15.

e Was ein WordPress Newsletter Plugin wirklich leisten muss — und was
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nicht
e Warum viele Plugins mehr versprechen, als sie halten — und wie du das

erkennst

e Die besten Plugins im Vergleich — technisch, funktional und
datenschutzkonform

e Wie du dein Plugin DSGVO-sicher machst, ohne gleich einen Anwalt zu
brauchen

e Welche Metriken du brauchst — und welche du getrost ignorieren kannst

e Wie du Automatisierungen baust, die wirklich Zeit sparen (und Geld
bringen)

e Warum Segmentierung und Personalisierung keine Buzzwords, sondern
Pflicht sind

e Step-by-Step: So richtest du eine skalierbare E-Mail-Marketing-
Infrastruktur auf WordPress-Basis ein

e Fehler, die fast jeder macht — und wie du sie umgehst

e Fazit: Warum ein gutes Plugin nur der Startpunkt ist — und nicht das
Ziel

WordPress Newsletter Plugin:
Was du brauchst — und was du
vergessen kannst

Fangen wir ehrlich an: Die meisten WordPress-Nutzer installieren ein
Newsletter-Plugin, klicken sich durch ein paar Einstellungen, basteln ein
Anmeldeformular — und wundern sich dann, warum keine Leads reinkommen. Oder
warum die Offnungsraten im Keller sind. Die Wahrheit? Ein Newsletter-Plugin
ist kein Marketing-Tool. Es ist nur ein technisches Vehikel. Was du daraus
machst, ist entscheidend.

Ein gutes WordPress Newsletter Plugin muss drei Dinge kdnnen: Erstens, es
muss sauber in die WordPress-Architektur integriert sein — also keine
Performance fressen, keine Konflikte mit anderen Plugins erzeugen und DSGVO-
konform arbeiten. Zweitens, es muss dir ermdéglichen, saubere, responsive E-
Mails zu erstellen — keine Tabellenhodllen aus dem Jahr 2008. Drittens, es
muss Automatisierung, Segmentierung und Analyse unterstutzen — denn ohne das
verschickst du nur digitalen Larm.

Viele Plugins versprechen genau das — aber liefern nur die Halfte. Oder sie
funktionieren nur in Kombination mit kostenpflichtigen Add-ons, die dir nach
der Installation aufgedrangt werden. Du brauchst kein Plugin, das dir bunte
Templates liefert, aber keine API. Du brauchst kein Plugin, das hiibsche
Reports zeigt, aber keine Bounce-Erkennung hat. Und du brauchst definitiv
kein Plugin, das deine Daten auf auslandischen Servern parkt, ohne dir das zu
sagen.

Die Realitat ist: Viele WordPress Newsletter Plugins sind entweder Spielzeug
oder Lockangebote. Wer ernsthaft E-Mail-Marketing betreiben will, braucht ein
Tool, das technisch robust, strategisch erweiterbar und rechtlich



unbedenklich ist. Und genau das schauen wir uns jetzt an.

Die besten WordPress
Newsletter Plugins im
Vergleich: Funktion vor Fancy

Es gibt unzahlige WordPress Newsletter Plugins — von simplen Formular-Tools
bis hin zu ausgewachsenen E-Mail-Marketing-Suiten. Aber welche taugen
wirklich? Hier sind die Favoriten der Profis — basierend auf Performance,
Funktionsumfang, Integrationen und Datenschutz.

e MailPoet: Einer der Platzhirsche. Lauft direkt in WordPress, bietet
responsive Templates, Automatisierungen und sogar eine eigene Versand-
Infrastruktur. DSGVO-ready, aber bei groen Listen schnell teuer.
Vorteil: Kein externer Anbieter notig.

e Newsletter Plugin: Simpel, solide, kostenlos — mit Pro-Add-ons. Gute
Basisfunktionen, aber limitiert bei API-Zugriff und komplexen
Automationen. Ideal fir kleinere Projekte.

e FluentCRM: CRM-Tool mit integriertem E-Mail-Marketing. Lauft komplett
lokal, keine Datenibertragung nach auBen. Ideal fiur Datenschutz-Profis.
Technisch anspruchsvoller, aber extrem skalierbar.

e Sendinblue / Brevo Integration: Externe Plattform mit WordPress-Plugin.
Stark bei Zustellbarkeit, Analytics und Automatisierung. Daten liegen in
der EU — rechtlich also okay. Aber du verlasst das WordPress-Okosystem.

e Mailchimp for WordPress: Plugin zur Integration von Mailchimp — nicht
eigenstandig. Gut, wenn du Mailchimp sowieso nutzt. Aber fir DSGVO ein
Minenfeld, da US-Anbieter.

Die Wahl hangt davon ab, was du brauchst — und was du vermeiden willst. Wer
volle Kontrolle und Datenschutz will, greift zu FluentCRM oder MailPoet. Wer
externe Power bevorzugt, fahrt mit Sendinblue besser. Wichtig ist: Lass dich
nicht vom Wording blenden. Entscheidend ist nicht, wie fancy das UI ist,
sondern ob du damit skalieren kannst.

DSGVO und Newsletter: So
schutzt du dich ohne
Panikmodus

Newsletter-Marketing ohne DSGVO-Check ist wie Autofahren ohne Bremse: Es
funktioniert — bis es kracht. Und nein, ein Hinweis im Footer reicht nicht.
Wer Uber WordPress Newsletter Plugins Daten erhebt, verarbeitet und
speichert, muss sich an klare Regeln halten. Sonst droht nicht nur Arger mit
der Datenschutzbehdrde, sondern auch mit deinen Kunden.



Die Basics: Du brauchst ein Double-Opt-in. Du brauchst eine saubere
Datenschutzerklarung. Du brauchst die Moglichkeit zum Widerruf — und zwar
jederzeit. Und du musst wissen, wo deine Daten gespeichert werden. Plugins
wie FluentCRM oder MailPoet arbeiten lokal — das hilft. Andere, wie
Mailchimp, speichern Daten in den USA — was seit dem Schrems II-Urteil ein
datenschutzrechtlicher Albtraum ist.

Auch wichtig: Logging. Du musst nachweisen konnen, wann und wie jemand sich
angemeldet hat. Ein Logfile, das die IP, das Datum und den Zeitpunkt der
Bestatigung festhalt, ist Pflicht. Viele Plugins bieten das — aber oft nur in
der Pro-Version. Prufe das vor dem Kauf.

Und dann wére da noch das Thema Tracking: Offnungsraten, Klickverhalten,
Conversion — alles schén und gut, aber du brauchst eine Rechtsgrundlage. Ohne
explizite Zustimmung darfst du keine individualisierten Profile erstellen.
Setze also auf anonymisierte Statistiken — oder hole dir die Zustimmung
sauber ein.

Automatisierung, Segmentierung
und Personalisierung mit
WordPress

Ein Newsletter, der jede Woche an alle rausgeht? Willkommen in den 2010ern.
Wer heute erfolgreiches E-Mail-Marketing betreiben will, braucht
Automatisierung, Segmentierung und Personalisierung. Und ja, das geht auch
mit WordPress — wenn du weildt, wie.

Automatisierung heillt: Trigger-basierte Kampagnen. Ein neues Produkt?
Automatische Info-Mail. Warenkorbabbruch? Reminder-Mail. Anmeldung?
Onboarding-Serie. Gute Plugins bieten visuelle Automations-Builder — etwa
FluentCRM oder MailPoet mit Pro-Modul. Wichtig: Die Automatisierung muss
nicht nur starten, sondern auch stoppen — z. B. wenn ein Ziel erreicht wurde.

Segmentierung ist das Gegenteil von GieBkanne. Nutzer, die A gekauft haben,
interessieren sich fiur B — oder eben nicht. Segmentiere nach Verhalten, Tags,
Interessen, Kaufhistorie. Gute Plugins unterstitzen dynamische Listen, Tags
und Bedingungen. So wird jede Mail relevanter — und performanter.

Personalisierung geht Uber “Hallo [Name]” hinaus. Nutze Variablen fir
Produktempfehlungen, Inhalte auf Basis von Tags, dynamische Betreffzeilen. Je
besser du deine Daten nutzt, desto hoher die Relevanz. Und damit die
Offnungsrate. Und die Klickrate. Und dein Umsatz. Klingt simpel — ist es aber
nur, wenn dein Plugin das technisch unterstitzt.



Step-by-Step: So richtest du
dein WordPress Newsletter
Plugin richtig ein

Die meisten Fehler passieren beim Setup — und kosten dich spater Performance,
Zustellbarkeit und Nerven. Hier der technische Fahrplan fir ein sauberes
Setup:

1. Plugin auswahlen: Entscheide dich fur ein Plugin, das deine
Anforderungen erfullt — lokal oder extern, mit oder ohne CRM-
Funktionalitat.

2. E-Mail-Infrastruktur einrichten: Nutze SMTP (z. B. uUber Postmark oder
Sendinblue), um Zustellbarkeit zu sichern. Vermeide den PHP-Mailer von
WordPress — der landet O6fter im Spam.

3. Double-Opt-in aktivieren: Stelle sicher, dass jede Anmeldung bestatigt
werden muss — und dokumentiert wird. Passe die Bestatigungsmail an dein
Branding an.

4. Datenschutzerklarung aktualisieren: Beschreibe transparent, was du
speicherst, warum und wie lange. Verlinke direkt im Anmeldeformular.

5. Segmente definieren: Lege Zielgruppen, Tags und Interessen an — am
besten schon vor der ersten Kampagne. So kannst du sofort gezielt
senden.

6. Design-Templates erstellen: Responsive, CI-konform, mit klaren Call-to-
Actions. Teste auf Mobilgeraten!

7. Testliste anlegen: Sende jede Kampagne zuerst an eine interne
Testgruppe. Checke Darstellung, Links, Betreff und Preheader.

8. Tracking einrichten: Aktiviere anonymisierte Statistiken, sofern
datenschutzkonform. Keine personenbezogenen Profile ohne Einwilligung!

9. Monitoring aufsetzen: Priife regelmdBig Bounce-Raten, Offnungen und
Klicks. Reagiere auf Abmelderaten und Zustellprobleme.

10. Automatisierung starten: Baue erste Automationsketten — z. B.
Willkommenssequenz, Follow-ups, Upselling. Teste jeden Trigger einzeln.

Fazit: Ein Plugin 1ist kein
Plan — aber ein guter Anfang

Ein WordPress Newsletter Plugin ist wie ein Werkzeugkasten: Nutzlich, wenn du
weilft, was du bauen willst. Gefahrlich, wenn du einfach draufloshammst. Wer

sich blind auf Plugins verlasst, wird keine performanten Kampagnen bauen. Wer
dagegen Technik, Strategie und Analyse kombiniert, kann mit WordPress E-Mail-
Marketing betreiben, das sich vor teuren SaaS-LOosungen nicht verstecken muss.

Der Schlissel liegt in der Kombination: Technisch sauberes Setup, rechtliche
Absicherung, segmentierte Empfangerliste, relevante Inhalte, messbare KPIs
und automatisierte Ablaufe. Klingt aufwendig? Ist es auch. Aber es lohnt



sich. Denn wer heute noch glaubt, dass ein Formular und ein hibsches Template
reichen, spielt bestenfalls mit — aber gewinnt garantiert nicht.



