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Wortmann und Partner:
Zukunftsfahige Beratung
neu gedacht

Beratung ist tot. Lang lebe Beratung. Wer heute noch glaubt, dass klassische
Kanzleien mit PowerPoint-Prasentationen und Excel-Tabellen den digitalen
Sturm Uberleben, sitzt geistig immer noch im Faxzeitalter. Wortmann und
Partner zeigen, wie man Beratung nicht nur neu denkt, sondern neu baut —
technologisch, strategisch, zukunftssicher. Und ja: Es wird unbequem fur
alle, die noch in alten Strukturen festhangen.

e Warum klassische Beratungsmodelle am Ende sind — und was das fur
Entscheider bedeutet
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e Wie Wortmann und Partner Technologie, Strategie und Recht radikal neu
vernetzen

e Welche Rolle digitale Tools, Automatisierung und Datenanalyse in der
Beratung spielen

e Warum Mandanten keine PowerPoint mehr wollen — sondern skalierbare,
digitale LOsungen

e Wie Legal Tech, AI und smarte Plattformen den Beratungskern verandern

e Was Unternehmen heute wirklich von Beratern erwarten — und was sie
garantiert nicht mehr akzeptieren

e Wie Wortmann und Partner Beratung nicht nur anbieten, sondern in
Produktform denken

e Warum Beratung 2025 ein Tech-Thema ist — und kein Prasentationsgeschaft

e Wie sich Berater fur die Zukunft aufstellen mussen, um relevant zu
bleiben

Beratung 2025: Warum das
klassische Modell am Ende 1ist

Die Welt hat sich verandert. Und Beratung? Die versucht immer noch, mit
denselben Methoden von vor 20 Jahren Probleme zu l6sen, die heute nicht mal
mehr dieselben Namen haben. PowerPoint, Excel, Prasenztermine — das alles
wirkt im digitalen Zeitalter wie ein Museum fur ineffizientes Denken.
Unternehmen wollen keine Berichte mehr, sie wollen Ldsungen. Und zwar sofort,
skalierbar, automatisiert und nachvollziehbar.

Der klassische Berater, der mit einem Koffer voller Methoden kommt, ein paar
Workshops durchfuhrt und dann eine hubsch gebrandete Prasentation abliefert,
ist nicht mehr konkurrenzfahig. Nicht gegen Inhouse-Teams mit Zugriff auf
Echtzeitdaten. Nicht gegen KI-gestutzte Analyseplattformen. Nicht gegen
automatisierte Compliance-Tools. Und schon gar nicht gegen Mandanten, die
selbst langst digital denken — und Handlungen statt Phrasen erwarten.

Was heute zahlt, ist Geschwindigkeit, Transparenz und technische
Umsetzbarkeit. Wer Beratung nicht als integralen Bestandteil digitaler
Geschaftsprozesse begreift, liefert keinen Mehrwert. Und genau hier setzen
Wortmann und Partner an: Sie transformieren Beratung von einem
Dienstleistungsprozess zu einer produktbasierten, skalierbaren
Losungseinheit. Keine PowerPoints mehr — sondern funktionierende Systeme.

Die Realitat ist klar: Die Beratung von gestern stirbt. Und das ist gut so.
Denn aus ihrer Asche entsteht eine neue Generation von Beratungsunternehmen,
die Technologie als Kernkompetenz begreifen — nicht als Buzzword. Wer da
nicht mitgeht, bleibt zuruck. Oder wird irrelevant.

Wortmann und Partner: Wo



Beratung auf Tech trifft

Wortmann und Partner sind nicht einfach eine Kanzlei mit ein bisschen IT-
Know-how. Sie sind eine Plattform fir zukunftssichere Entscheidungsprozesse.
Das klingt groB? Ist es auch — denn sie liefern nicht nur juristische oder
strategische Expertise, sondern bauen Systeme, die Mandanten langfristig
entlasten und skalieren.

Im Zentrum steht ein hybrides Modell aus Legal Tech, strategischer Beratung
und digitaler Infrastruktur. Statt wie klassische Kanzleien auf Stundensatze
zu setzen, entwickeln sie modulare Beratungsprodukte: automatisierte
Vertrags-Engines, Compliance-as-a-Service, digitale Due-Diligence-Tools.
Alles, was wiederholbar ist, wird automatisiert. Alles, was individuell ist,
wird datenbasiert optimiert.

Das Fundament? Tiefe Integration von kunstlicher Intelligenz, semantischer
Datenanalyse, Natural Language Processing und cloudbasierter
Kollaborationssoftware. Mandanten erhalten keine PDFs, sondern Dashboards.
Keine Gutachten, sondern Entscheidungsplattformen. Keine Meetings, sondern
Echtzeitldsungen. Willkommen in der Beratung 4.0.

Und das funktioniert, weil Wortmann und Partner nicht aus einem klassischen
Beraterstall stammen. Ihr Team besteht aus Juristen, Entwicklern,
Datenanalysten und Transformationsexperten. Das Ziel: Beratung, die nicht
erklart, sondern l6st. Die nicht dokumentiert, sondern implementiert. Und die
nicht verkauft, sondern wirkt.

Digitale Tools und
datengetriebene Losungen: Der
neue Standard

Wer heute noch glaubt, Beratung sei ein Gesprach unter vier Augen, hat das
Spiel verloren. Die Realitat ist: Unternehmen erwarten Tools. Dashboards.
Automatisierungen. Und eine Integration in ihre digitalen Prozesse. Wortmann
und Partner liefern genau das. Und zwar nicht als Add-on, sondern als
Kernleistung.

Ob automatisierte Vertragsprufung via Natural Language Processing, KI-
gestiitzte Risikoanalysen oder dynamische Compliance-Monitoringsysteme —
Technologie ist hier kein Gimmick, sondern Basis. Die Tools, die eingesetzt
werden, sind nicht von der Stange, sondern eigenentwickelt oder tief
angepasst. Und das merkt man an der Performance.

Beispiele gefallig? Ein Mandant aus dem Finanzsektor spart mittlerweile 60 %
seiner internen Ressourcen fir regulatorische Reportings — weil Wortmann und
Partner ein System gebaut haben, das automatisch relevante Gesetzesanderungen
scannt, bewertet und in Handlungsempfehlungen uUbersetzt. Oder ein



mittelstandischer Maschinenbauer, der seine gesamte Vertragslandschaft
digitalisiert und automatisiert — inklusive Eskalationslogik,
Fristenkontrolle und audit-sicherer Archivierung.

Das Entscheidende: Diese Tools sind keine Spielereien. Sie sind Ergebnisse
einer neuen Beratungskultur, die versteht, dass Daten nicht nur analysiert,
sondern operationalisiert werden missen. Und genau das liefern Wortmann und
Partner — ohne Schnorkel, ohne Buzzword-Bingo, sondern mit echtem Impact.

Von der Beratung zum
skalierbaren Produkt: Der
Plattformansatz

Die groRte Innovation von Wortmann und Partner liegt im Denken. Wahrend
andere noch versuchen, ihre Beratungsleistung stundenweise zu verkaufen,
haben sie den Schritt zur Produktisierung gemacht. Beratung wird hier nicht
mehr als Einzelleistung verstanden, sondern als Plattform.

Das bedeutet: Mandanten greifen auf standardisierte, aber hoch
individualisierbare Module zu. Ob Vertragsgenerator, Compliance-Cockpit oder
Datenschutz-Assistent — alles ist modular, API-fahig, mandantenspezifisch
konfigurierbar. Statt jedes Mal von null zu starten, profitieren Mandanten
von einer kontinuierlich weiterentwickelten Infrastruktur.

Der Clou: Diese Plattform wachst durch jeden Auftrag. Neue Anforderungen
werden nicht ad hoc geldst, sondern in die Plattform integriert — was
bedeutet, dass alle Mandanten von jeder LOsung profitieren. So entsteht ein
Beratungssystem, das skaliert, lernt und sich standig weiterentwickelt.

Das ist kein Beratungsprojekt mehr. Das ist ein Produkt. Und damit sind
Wortmann und Partner nicht nur effizienter, sondern auch deutlich
wirtschaftlicher als klassische Modelle. Kein Wunder, dass immer mehr
Unternehmen genau diesen Ansatz suchen — und klassische Anbieter links liegen
lassen.

Fazit: Zukunftsfahige Beratung
ist Tech. Alles andere 1ist
Nostalgie.

Wortmann und Partner zeigen, wie Beratung im Jahr 2025 aussehen muss:
technologiebasiert, produktorientiert und tief in die Prozesse der Mandanten
integriert. Wer glaubt, dass man mit Folien und Floskeln noch Uberzeugen
kann, sollte sich warm anziehen. Die Zeiten haben sich geandert — und der
Markt hat keine Geduld mehr fur ineffiziente Strukturen.



Die Zukunft der Beratung gehdrt denjenigen, die Technologie nicht als

Werkzeug, sondern als DNA begreifen. Die bereit sind, Geschaftsmodelle zu
hinterfragen, Prozesse zu automatisieren und echte Plattformen zu bauen.
Wortmann und Partner tun genau das — und setzen damit einen neuen Standard.
Wer relevant bleiben will, sollte genau hinschauen. Oder gleich anrufen.



